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产品名称 中医养生品牌如何快速引流拓客，打造爆品？易
灸灸代理模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

随着民族自信的崛起，最近中医越来越有复兴的趋势，未来中医品牌肯定会大行其道！今天小编就来介
绍一个中医文化品牌——易灸灸。

那要助推易灸灸这样一个中医文化品牌，将如何引爆呢？为什么品牌那么重要呢？我觉得中国市场正在
从原来供应端最重要，变成渠道端最重要，现在变成了用户心智端最重要。

易灸灸这个产品最大的卖点就是受众面积广，消费群体不被局限，男女老少都需要，又是短时间消耗品
，高复购率品，所以薄利多销，积少成多，厚积薄发。

因此这个品牌最适合裂变营销模式，下面就来介绍易灸灸的代理模式制度。

裂变营销模式优势

1、有效提高品牌zhiming度

通过用户的分享和推荐，裂变推广能够快速提高品牌的zhiming度。例如，一款健康食品可以通过设置分
享奖励机制，鼓励用户将产品推荐给亲友，从而快速扩dapinpai影响力。

2、降低营销成本

相较于传统广告投放，裂变推广的成本更低，且效果更好。以健身应用为例，如果能够通过现有用户邀
请新用户，那么应用的推广成本就可以大大降低。

3、提升用户黏性

裂变推广不仅能带来新用户，同时还能提升用户的黏性。健康管理平台可以通过设置积分、奖励等方式



，鼓励用户邀请新用户并持续使用平台，从而提升用户黏性。

易灸灸代理模式制度

一、易灸灸微商云仓系统经销商制度

1、易灸灸零售价不得低于178元/盒，严禁乱价，禁止以团购、意向代理体验等任何形式变相低价销售。

2、总代经销商：起订量10箱，进货单价87元/盒，货款52200元。

3、官方经销商：起订量40箱，进货单价77元/盒，货款184800元，以及保证金5000元。

4、董事经销商：起订量140箱，进货单价67元/盒，货款562800元，以及保证金15000元。

二、易灸灸微商云仓系统平级奖

市级首批提货量180盒，省级首批提货量是360盒。

平级奖金只建立在市级和省级这两个级别。你拿5元一盒的平级补货奖励，这个钱由上级发。

平级奖（同级）：5/2/1元平级补货补贴。

三、隐藏分红奖励（只针对省代以上的奖励，不对外显示）：

区域分红奖励、团队业绩奖励、跨级邀请奖励、动销政策奖励等等....团队月绩奖：2%-10%团队业绩分红
。

四、易灸灸商城分销APP模式解析

1、云仓库存：经销商将货全部放在公司云仓，可通过邀请代理转移云仓库存，代理免囤货，免场地。实
体库存打通。现在，微商的发展再也不能由方法用传统的思维和传统的方式来完成了。时代在发展变化
，微商的模式也是如此。微商运营的模式与电商，运营和模式有着本质的不同。

2、创客：直推1套奖励10元。

大区代理:团队累积达到10套，直推奖励15元，团队管理奖5元

总代代理：团队累积达到100套，直推奖励20元，团队管理奖10元，

合伙人:团队累积达到600套，直推奖励25元，团队管理奖励15元

联创：团队累积达到6000套，直推奖励30元，团队管理奖励20元

董事:团队累积达到20000套，直推奖励35元，团队管理奖励25元



五、易灸灸商城分销APP产品各级收益介绍

（1）43元购买一套产品成为代理，后续免费领一年产品，(邮费自理)

（2）身份条件：

代理：销售1套产品，自动成为代理，拿团队每套5元

区代:团队累积销售10套产品，自动升级为区代，拿团队每套10元

总代:团队累积销售100套产品，自动升级为总代，拿团队每套15元

合伙人:团队累积销售600套产品，自动升级为合伙人，拿整体团队20元

联创:团队累积销售6000套产品，自动升级联创，拿整体团队每套25元

董事:团队累积销售20000套产品，自动升级董事，拿整体团队每套30元
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