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产品详情

越来越多的人开始经营自己的电商平台，整合自己的私域liuliang，慢慢把liuliang池越做越大，那如何发
挥私域liuliang的最大价值呢，这部分liuliang仅仅用于对平台的消费吗？

今天，这期将分享一个完美的案例：分享购+广告电商+超级APP的玩法，这三者结合，私域liuliang不怕
留存不住。

首先，分享购这个模式可以作为前期引流拓客的渠道，把平台的会员量tisheng起来。那这个会员量从哪
里来呢？当然是各大购物主流平台！

分享购通过结合CPS与各大主流平台链接，消费者不仅可以在平台中通过点击链接跳转到各大主流平台
进行消费，还可以获得优惠。不止如此，不管是自购还是分享给朋友，都可以获得奖励。

其次，广告电商可以作为一个薅羊毛，然后留存客户的手段。广告现在已经入侵到我们的生活当中，不
管是玩游戏还是看电视，广告无处不在。现在在平台，购物看广告不仅能省钱甚至还能赚钱，这是一个
非常好的留存客户的方式。

平台liuliang做大后，如何实现私域liuliang的二次变现？

广告电商就是对接广告，用户群体对广告的展示量、点击量就是一个很好的二次变现。

如果你的平台有4.5万的日活用户，虽然这个用户量不是很大，但是在一款app中，这5万的用户差不多三
个月就可以为平台赚取95万的广告费用。



这样就大大减轻了营销模式对外的分佣支出，给平台产生了额外的收益。

同时超级APP还可以对接多种CPS：某宝、某滴、某东、某了吗、某团、花费充值、酒店预订等，由于在
超级APP中这些对接的CPS是有优惠价的，例如话费充值的9.8折、某团高额优惠券等

用户尽可能在你的APP进行消费，满足了用户的各项需求，达到了锁客的一个效果，尽可能减少用户的
流失。

如何解决平台做大后的风险？

当平台用户量达到一定规模，平台会获得巨大的收益，用户也能获得佣金奖励，订单越来越多时，交易
流水也会越来越大，这时候平台就会承担风险，不管是服务器的稳定性，还是支付交易系统也存在隐患
。

那么这两个问题的解决方案，就必须用到超级APP。超级APP相当于微信+支付宝+头条的结合。所以，
超级APP的安全稳定性，功能的全面性，完全可以承载巨量的交易和巨大的交易额，可以完整地解决平
台收益方面的泡沫问题，是电商运营zuihao的解决方案。
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