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B站上面的广告是怎样做上去的？

作为中国最大的弹幕视频网站，哔哩哔哩（Bilibili）吸引着大量的年轻用户。对于广告主来说，哔哩哔哩
是一个理想的广告平台，可以将品牌和产品展示给这一特定受众群体。下面将介绍一些关于如何在哔哩
哔哩上进行广告投放的方法。

1. 广告形式

哔哩哔哩广告提供多种广告形式，以满足不同广告主的需求：

- PUGC广告：PUGC广告是用户生成内容的广告，通常出现在视频内容或弹幕区域，更具有互动性和原
生感。

- Banner广告：Banner广告可以出现在网站的首页、分类页面和个人空间等位置，是一种传统但有效的广
告形式。

- 视频广告：哔哩哔哩支持前贴片、中贴片和后贴片等视频广告形式，可以在用户观看视频时展示广告。

2. 目标受众

了解自己的目标受众非常重要，因为只有准确定位到受众群体，广告才能够更好地传达品牌价值。哔哩
哔哩的用户主要是年轻人，特别是90后和00后，他们对动漫、游戏、电影等内容有着较高的兴趣。因此
，在投放广告时，要根据目标受众的特征来选择合适的广告形式和内容。

3. 广告投放策略

- 定义广告目标：在投放广告之前，明确自己的广告目标，例如提升品牌知



名度、增加产品销量或提高用户转化率等。

- 设置预算和周期：根据自己的预算和广告需要，设定广告投放的时间周期和每日预算。这有助于控制广
告投放的成本并实现更好的效果。

- 选择合适的位置：根据目标受众和广告形式的特点，选择合适的广告位置。例如，如果目标是增加品牌
曝光度，可以选择在首页或分类页面展示Banner广告。

- 设定投放策略：在哔哩哔哩上，可以根据不同的维度进行广告投放，如地域、兴趣、性别等。根据目标
受众的特征，设定相应的投放策略，以达到更精 准的营销效果。

4. 监测和优化

投放广告后，及时监测广告效果非常重要。哔哩哔哩提供了广告数据分析工具，可以帮助广告主进行数
据监测和分析。根据实际情况，不断优化广告投放策略，以获得更好的广告效果。

5.搜索广告搜索广告是信息流广告的补充，相对于信息流广告用户属于被动推荐，搜索广告是用户主动
行为，这也造就了搜索广告转化效率更优。搜索广告主要发挥了转化收口价值，比如高客单价或者长决
策周期产品，通常需要多次搜索对比性价比和价值才能转化；比如某用户有结婚的需求但历史并未表达
该需求，偶然进行搜索，此时搜索比信息流能做更好的承接。

总结起来，哔哩哔哩是一个适合广告投放的平台，通过选择合适的广告形式、准确定位受众群体、设置
投放策略并及时监测和优化，广告主可以在哔哩哔哩广告上取得良好的广告效果。
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