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产品名称 梅施CPQ 管理系统_CPQ系统

公司名称 苏州梅施信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 吴江龙桥路688号

联系电话  18262161770

产品详情

什么是CPQ报价?CPQ报价软件是一种基于云计算的工具,它能够帮助企业实现产品配置、定价和报价的
自动化流程。梅施CPQ配置报价能够帮助企业灵活管控价格,提高销售报价效率和嬴单率。支持报价单全
生命周期管理,从产品配置、定价到报价单生成、发送和跟踪自动化。

1、自动化产品配置

CPQ报价管理系统通过智能的产品配置引擎,自动化处理复杂的产品配置过程。根据客户需求和产品规格
参数,系统可以快速、准确地配置产品选项和组件,避免了手动配置中的错误和繁琐过程,产品组件关系后
台可自定义配置。

2、成本评估

部分BOM组件存在定制加工情况,后台可以材质、规格、工艺、制程等不同层次灵活建立成本评估模型及
定价策略,前端系统根据客户所需的参数快速计算生产成本。

3、灵活的定价策略

系统内置定价引擎,支持企业根据市场需求和竞争情况制定灵活的定价策略。例如企业可以根据不同客户
、不同区域和不同起订量等方案策略进行产品定价调整,从而程度地提高利润率。



4、个性化报价方案

CPQ报价管理系统能够根据产品配置和定价策略,生成个性化的报价方案。根据客户的特殊要求和市场竞
争状况,系统可以快速生成定制化的报价,提高客户满意度并增加销售机会。

5、报价审批流程管理

系统提供了灵活的报价审批流程管理功能,确保报价的准确性和合规性。通过设定审批流程、权限和规则,
企业可以有效控制报价过程,减少错误和风险。

6、数据分析与预测

CPQ报价管理系统具备强大的数据分析和预测功能,帮助企业深入了解销售趋势、市场需求和客户偏好。
通过数据驱动决策,企业可以优化报价策略、预测市场变化,从而提升业务成果。

CPQ为企业带来的价值

首先，CPQ工具可以自动化产品配置、价格计算和报价过程，从而减少销售人员手动处理的时间和精力
。这使得销售团队可以更快地响应客户需求，并更快地生成准确的报价，从而提高销售效率。

其次，提升报价准备性，CPQ可以减少手动处理过程中的错误和漏洞，从而提高销售人员的准确性。这
可以减少误报和丢失的收入，同时也可以提高客户满意度。

再次，CPQ可以提供更加快速、准确和的报价，从而提高客户满意度和信任度。这可以帮助企业提高客
户忠诚度和业务增长。同时CPQ还可以帮助销售人员更好地理解和展示产品组合，从而提高销售人员的
销售能力。

此外，CPQ还可以为企业提供产品组合数据分析，帮助企业优化产品组合。

我们能为企业定制的CPQ解决方案

1、精密加工行业

依据客户定制要求，快速选型及配置，生产成本评估，自动计算报价，同时与CRM结合跟踪报价执行情



况。

2、SMT生产报价

根据客户所选定的基板及BOM料号，以及建立BOM替代关联，生成个性化的服务报价方案。通过准确的
定价和个性化的方案，企业可以提高报价的准确性和响应速度，增强客户体验，从而增加销售机会和客
户满意度。

3、装备制造报价

复杂的装备通过根据客户要求，在限定的组合范围内配置产品组合及配置清单，后台内置各产品的内部
定价策略，销售员根据客户场景要求，灵活配置和组合，并生成快速报价单。

4、工业品B2B电商

面向电控柜、防爆柜、框架断路器、工控机、气动设备等复杂产品配置，企业可以利用系统的产品配置
和定价功能，根据客户需求快速生成准确的报价，提高报价响应速度，增加销售机会。此外，数据分析
和预测功能也有助于优化销售策略和拓展目标市场。
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