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产品详情

为什么说天狮七彩和美可以学习借鉴？系统搭建+软件开发服务+商业
思维，微三云技术服务

导读：

1 0 年 来 ， 微 三 云 打 造 了 6 大 产 品 系 列 、 300 + 营 销 应 用 、 200 + 创 / 新 模 式 ⋯ ⋯ 沉 淀 了 3 6 0 0
+ O E M 贴牌合 作伙伴， 3.5w+ 源 码 大 客 户 ， 3 0 w + 终 端 用 户 ⋯ ⋯  微 三 云 一 直 在 成 长 ， 通
过 不 断 的 完 善 自 身 产 品 ， 优 化 品 牌 资 源 ， 为 客 户 提 供 更 大 的 价 值 回 报 和 服 务 ， 为 整 个
社 会 带 来 比 超 级 APP 更 底 层 、 更 全 面 、 更 深 入 的 改 造 。

七彩和美模式制度深度解析+共享经济理论与直销模式的融合

  在当今商业世界中，共享经济和直销模式已经成为两种备受瞩目的经济形态。共享经济注重资源的共
享和优化配置，而直销模式则以其直接、高效的销售方式而闻名。然而，将这两种经济形态结合起来却
是一种创新和挑战。天狮集团独辟蹊径，推出了令人惊叹的“天狮七彩和美”模式，成功地将共享经济
理念与直销模式相结合，为消费者带来了独特而全新的消费体验。这一模式的成功不仅为商家带来了巨
大的商机，也为消费者带来了更多的选择和便利。

一、身份级别与消费权益



“七彩和美模式”的核心是会员制度。根据不同的消费额度，会员被分为青铜、白金、钻石等不同级别
。这种分级设计不仅简化了会员体系，更确保了每个会员都能找到自己的定位。消费额度与权益的直接
挂钩，使得会员在每一次消费时都能明确自己的所得，进一步刺激了消费欲望。

以青铜会员为例，消费额度1000元即可获得2000的权益值及1个贡献值。而随着会员级别的提升，权益值
和贡献值也会大幅增加。这种权益的递增设计，巧妙地鼓励了会员增加消费，以追求更高的权益。

二、共享经济理论与直销模式的融合

  共享经济是指通过汇集大量资源与需求，实现资源共享与优化配置的一种新型经济模式。在天狮七彩
和美模式中，这种共享经济理论被应用于直销领域，通过将大型健康爆品和家庭刚性需求日用品整合到
线下商业联盟中，实现了资源的共享与优化配置。这种融合不仅为消费者提供了更多的选择与便利，也
为直销行业注入了新的活力。

三、消费赠送与积分规则

  为了进一步吸引消费者，该模式还设置了消费赠送与积分规则。每当会员消费，都会根据消费额度获
得相应的贡献值，而这些贡献值可以兑换成绿色积分。绿色积分的用途广泛，既可以在复购区购买产品
，也可以参与各种抽奖活动。这种机制不仅回馈了消费者，更巧妙地促进了产品的复购率。

此外，分享产品或推荐新会员还能享受分享加速，获得更多的积分奖励。这种分享机制极大地扩大了品
牌的影响力，同时也增强了会员与品牌之间的纽带。

四、社群补贴与分红

  除了直接的消费权益，该模式还引入了社群补贴与分红。当会员构建自己的社群并产生业绩时，可以
享受到补贴和分红。这一机制设计得极为巧妙，它鼓励会员不仅仅是消费者，更要成为品牌的推广者，
进一步放大了品牌的市场效应。

五、见习补贴与复购补贴

  为了培养新的消费群体并增强老客户的黏性，该模式还设有见习补贴和复购补贴。青铜、白金、钻石
等不同级别的会员，在满足一定的条件后，都可以享受到见习补贴。而对于复购行为，也有相应的补贴
政策，使得消费者更愿意持续购买品牌的产品。

“七彩和美模式”是一个全面、多层次、互为支撑的会员体系，它不仅仅是一个简单的消费权益集合，
更是一个巧妙的品牌忠诚度培养计划。通过这一模式，品牌不仅能够吸引新客户，还能够深度绑定老客
户，实现品牌与消费者的双赢。在实施过程中，品牌应始终保持与消费者的沟通，并及时调整和完善这
一模式，以确保其与市场需求保持高度一致，为品牌的长期发展奠定坚实基础。通过不断优化和升级，
品牌可以进一步提升消费者的满意度和忠诚度，加强品牌与消费者之间的情感纽带，促进持续的客户关
系和业务增长。

【文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项
目，不做项目私下评估



微三云麦超：微三云营销总监、商业模式总监，商学院院长，首席商业模式策划导师，在软件开发和商
业模式策划行业至今已经超过10年，截止到2023年1月累计亲自服务1557个平台客户，期待能帮你找到合
适的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（莞云）

旗下子公司：微三云信息/微三云大数据/莞云/鸿云/商二/商六/莞带/莞链/达丰云

晶抖云（微三云）云平台开放平台开发者：星电/尾音/云前/超越网络

公司规模：公司经营已超10年，独享整栋5000平方写字楼，年营业额8000万到2个亿，全职员工300人（全
职开发技术180人），服务过百亿级生态模式平台超过30家，服务过上市公司国/企超过10家，服务过电商
模式创业平台超过20万家。

资质：双软认证企业，省高新技术企业，自主专利30多项，软著300多个

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：麦总监（负一层电梯直上504）

备注：加微信免费领取数十位平台操盘手和商学院导师联手整理的《分销商城百亿级平台运营合规方案
及推广秘诀2023年版》，来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式，有需要进一
步联系，可以关注公众号“微三云信息”咨询任意内容或者直接百度“微三云麦超”即可获得小编联系
方式！

结语：

  

微 三 云 为 什 么 要 研 发 “ 云 平 台 ”  在 面 对 当 下 成 千 上 万 商 家 的 运 营 需 求 时 ，微 三 云 过 去
堆 叠 式 和 自 发 式 的 软 件 开 发 模 式 ，已 经 难 以 满 足 商 家 大 量 的 个 性 需 求 ， 且 这 已 与 市 场 大
众 化 的 需 求 有 明 显 地 冲 突 。  微 三 云 重 新 定 位 了 品 牌 战 略 服 务 ， 找 准 产 品 方 向 与 目 标 ：
以 资 源 共 享 、 能 力 协 同 、 快 速 响 应 、 开 放 合 作 的 特 点 ， 满 足 移 动 互 联 网 时 代 的 个 性 化
需 求 ， 赋 能 更 多 合 作 伙 伴 ， 共 建 一 个 开 放 共 赢 的 智 能 化 服 务 生 态 — — 云 平 台 。
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