
番禺到六安 生物电子冷冻 冷链物流 冷藏物流 准时发车

产品名称 番禺到六安 生物电子冷冻 冷链物流 冷藏物流
准时发车

公司名称 踏信冷链物流（深圳）有限公司

价格 20.00/件

规格参数 广东踏信:安全送达
公司定位:深圳
服务对象:奶油

公司地址 深圳市龙岗区平湖街道平湖社区平安大道1号乾
龙物流园1栋103

联系电话 15986619992 15986619992

产品详情
相较于很多媒体曝光度很高的预制菜明星来说，湖南彭记坊农业科技发展有限公司（以下简称“彭记坊”）是一家很低调的公司。自1995年进入预制菜行业以来，彭记坊一直在预制菜赛道默默耕耘，并赢得全国多家餐饮企业的青睐。

也因此，对于彭记坊来说，当预制菜行业站上风口时，彭记坊感受到了风向，却一直没有迷失自己的方向，稳健地走在属于自己的发展轨道上。

2022

回顾2022：修炼内功，稳中求进

2022年对于彭记坊来说是蓄力奋进的一年。1月份，彭记坊获得了来自网聚资本的投资，这笔投资也为彭记坊2022年的发展奠定了基调。

在这一年，彭记坊二期工厂开建。相较于一期以车间为主，二期工程主要是配套的冷库、综合办公楼、研发中心和实验室等综合设施。

随着二期项目的建设，彭记坊也在不断地更新研发设备，增加研发投入，提升工厂设备的自动化和智能化水平。

与此同时，彭记坊不断加强人才队伍建设，更加大胆地引进人才，增加高素质、高水平人才的引进，为公司储备人才队伍。

而在总经理孟君看来，不论是公司二期工程的建设，增加研发投入，还是加强人才队伍建设，这些都是在修炼内功，都是为公司长远健康良性的发展打基础。

“近两年，预制菜行业受到各界关注，呈现蓬勃发展的态势，但越是这个时候，企业越应该有清醒的自我认知，必须修炼好内功，增强企业的核心竞争力，才不会在浪潮中迷失自我。”孟君说。

除了新工厂外，针对预制菜行业近两年从B端转向C端的新形势，彭记坊顺势而为，推出了美焘家等多个品牌和系列产品，针对C端消费者需求，从产品到包装等多个方面进行调整，让产品更符合C端消费者的需求，取得不错的业绩。



2023

展望2023：食品行业不是网红

不忘初心，方得始终

对于即将到来的2023年，彭记坊也充满了信心。

孟君认为，2020年以来，预制菜行业在C端的快速发展更多是受疫情的刺激。再加上媒体和资本的不断推动，所以预制菜行业呈现出“火热”的态势。但是，从需求端来说，普通消费者对于预制菜的接受度仍然有限，在商超等预制菜的零售渠道自然销量并不大。因此，从这个角度来说，预制菜的主要销售渠道在未来很长一段时间内，仍然将以B端为主，C端会慢慢上量，但是需要一个慢慢培养的过程。

2023年随着疫情的结束，预制菜行业也将进入一个新的阶段，在资本褪去之后，在媒体的聚光灯不再紧追之后，预制菜行业的泡沫会部分消失，预制菜行业也将进入健康良性的发展路径中。“不可否认，疫情的爆发促进了预制菜在C端的发展，但是，同样需要承认的是，一些资本和跨界而来的品牌的进入，破坏了预制菜行业原本相对平衡的生态圈，对行业的发展不见得是好事。而疫情结束后，预制菜行业的生态圈会再次慢慢回归平衡，进入良性的发展道路。”孟君说。

面对新的行业形势，彭记坊也将继续深耕预制菜行业。“在产品方面，我们将继续通过产学研结合，联合湖南农业大学食品学院、长沙理工大学食品学院等食品院校，通过科技赋能，解决预制菜在色香味等方面存在的难点，为消费者提供不仅便捷更美味健康的预制菜品。”孟君说，在渠道方面，将继续以B端为主，积极探索C端，为公司业绩增长开拓第二增长曲线。

随着预制菜生产企业的增多，行业品牌林立。彭记坊认为未来，预制菜行业也将进入品牌化时代，因此，彭记坊也将加大在品牌方面的投入，让彭记坊成长为预制菜行业的头部品牌。

孟君坚信，食品行业是良心行业，因此，做食品企业必须有敬畏之心，只有坚持做好产品，不忘初心，
才能长远发展。
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