
拼多多无货源店铺运营技巧?新手入门教学?开启自己电商的新时代

产品名称 拼多多无货源店铺运营技巧?新手入门教学?开启
自己电商的新时代

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

如今，随着电子商务行业的不断发展，许多人看到了电子商务的优势，纷纷加入电子商务的行列。现在
做电商真的越来越难了，尤其是电商法出台后，走捷径赚大钱是完全不可能的。一旦侵权，就会关门，
一刷就会关门。但是面对电商的大蛋糕，很多厂商还是不愿意放弃，于是开始关注拼多多这些新市场，
开启自己电商的新时代。

但是，由于很多人都是第一次入驻拼多多，对拼多多市场不了解，也不知道如何经营自己的店铺，今天
小编就为大家分享一些关于拼多多店铺运营入门级的常识，希望对各位商家小主有所帮助。

一、掌握商品上下架时间

拼多多的新产品发布，虽然和某宝不同有七天上下架的玩法，但是系统的确会在新产品上架一小时内抓
取，所以商家小主一定要好好利用这一小时，在新产品上架时间的选择上，尽量选择一个liuliang高峰期
上架，另外那种想做新产品活动促销的，也可以在一周内某一天选择商家，做好这一点，可以为你的店
铺做一个好的开始。

二、新品权重

新产品发布时，拼多多往往会给你的店铺7-15天的加权期，这段时间新产品的销量很重要，可以利用预
售等营销手段，或者新老客户的优惠活动，刺激消费者收藏消费，增加销量，使新产品的权重迅速增加
。

三、重视评分问题

相对来说，产品的长期活动资源取决于产品的评分。保持分数很重要。至于分数，首先是产品本身的质
量和商家的服务。在这方面，只要产品质量合格，服务没问题，分数一般都比较高。所以卖家一定要严
格控制产品质量，用心服务消费者，注意物流速度。

四、打散原则



不知大家是否知道拼多多有一个打散的原则，同一家店的产品，展示不能超过4个sku，所以在这里，小
编想告诉新手小白的是，zuihao不要一次性增加太多的款式，如果店里只有一个品类，店家可以根据不
同时间的liuliang高峰期上架。

五、新品破零

拼多多存在一种隐含的过滤，店里新产品一周或一个月都没有小销量，就会对这个 sku关键词进行过滤，
那么你的新产品就无法获得liuliang，或者只能分一点liuliang，所以说新品促销真的非常重要。

六、推广

商家在推广拼多多店铺时，一定要配合商品的权重。无论是推广前还是推广后，效果主要取决于商品本
身的亮点。至于要不要推广，也是仁者见仁智者见智。但是拼多多的送货助理还是建议电商朋友做好推
广，对店铺有好处。

七、客服、售后及数据维护

店铺要做起来，其基础还是要扎实，即客服、售后、数据为主这几个方面的问题，首先是5客服，一定要
做到及时响应，否则会影响活动报名和商店的权重;其次是售后，售后一定要坚持顾客至上的原则，前提
还是要保证自己的利益不受损害;最终数据维护，开推广后新产品数据有所tisheng，要靠运营维护好，否
则很容易一夜之间回到解放前。

总而言之，拼多多开店运营真的很重要，每个环节，每个细节都要做好，避免因运营问题而影响店铺权
重、liuliang、成交量。
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