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产品详情

/一、应收账款对企业的影响1、虚增利润，风险加大我国企业实行的记账基础是权责发生制，发生的当
期赊销全部记入当期收入。应收账款发生时的会计处理是借记“应收账款”贷记“主营业务收入”、“
应交税费——应交增值税（销项税额）”。因此，从账上看，应收账款的增加会使企业的利润增多，但
是企业账上利润的增加并不表示能如期实现现金流入。因此，企业应收账款的大量存在，虚增了账面上
的销售收入，在一定程度上虚增了企业的利润。2、应收账款加速企业的现金流出从应收账款的会计处理
上也可以看出，赊销所确定的收入当时并未真正使企业现金流入增加，反而使企业不得不运用有限的流
动资金来垫付各种税金和费用，加速了企业的现金流出。当企业应收账款金额巨大的情况下，就会给企
业资金周转增加沉重负担。3、坏账风险增强由于大部分企业对应收账款管理滞后，应收账款发生后并没
有做任何管理，只是让其挂在账上，未对其收现能力进行分析，只有发现应收账款已经逾期时，才被动
地催收，导致应收账款越积越多，最终影响企业正常的生产经营，甚至给企业带来破产的威胁。4、增加
企业费用大量应收账款的形成，必然使管理应收账款的机会成本增加。对于应收账款量多，金额大的企
业，欠款发生的纠纷不得不进行法律诉讼时，更会耗费企业大量的人力物力。/二、国际货运代理企业应
收账款现状 1、缺乏完备有效的信用管理制度近年来，国际货运代理行业发展异常迅猛，同业之间的竞
争加剧。部分货代企业为了片面追求市场份额的增加，缺少风险意识，缺乏对客户背景情况的核查，盲
目赊销，缺乏完备有效的赊销客户信用等级档案，只关注业务及箱量，为了揽货而不顾自身实力，过度
延长应收账款回收期，未考虑应收账款是否能足额按期收回。2、业绩评价片面，考核制度不合理销售人
员只关注了与自身收益相关的近期效益，片面地以完成货量及业绩为目标，从而忽略了客户占用大量流
动资金风险和资金成本的上升。为维护客户业务，经常采用未付款先签发提单，然后再催收应收账款的
赊销手段，使企业面临严重的经营风险。3、没利用法律手段，维护公司权益企业双方签订的合同，能够
成为规避营销风险的手段之一，就在于合同依照法律，用书面的形式明确了双方的权责关系，使公司合
法权益受到法律保护。正是因为合同的这一特性，对合同的管理更应该加强和完善。对于客户，货代企
业提供的合同条款一般毫无约束力度，最后只能以修改合同条款来满足客户为结局。另外货代企业拥有
的客户数量众多，无法做到每笔业务都与客户签订，甚至有些业务只是口头委托，使得业务活动中可能
出现的风险只能靠日常经验来规避。不规范的委托书，在出现业务纠纷时，从法律角度无法提供有力的
证据，给应收账款的维权和法律诉讼带来极大的不便。/三、加强国际货运代理企业应收账款管理的措施
1、客户背景调查和资信评估，确定客户信用标准，还要分析客户的经营规模、负债结构等。2、定制一
套行之有效的应收账款回款激励惩罚机制，加大催款积极性，及时收回应收账款。3、取得具有法律效力



的书面文件，避免口头承诺，准确地使用法律武器。在本公司业务人员无法处理时，应请示启动法律程
序，让律师发送律师函件，并同时整理起诉材料追讨货款。/   1-全部内容&{1;0;0;0}』
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