
深圳到苏州 冷链物流专线 踏信冷链 面条 混沌低温运输

产品名称 深圳到苏州 冷链物流专线 踏信冷链 面条
混沌低温运输

公司名称 踏信冷链物流（深圳）有限公司

价格 20.00/件

规格参数 全程温控范围:零下18℃冷冻 0-10℃恒温冷藏
业务类型:整车零担
上门提货:深圳 东莞 广州 佛山

公司地址 深圳市龙岗区平湖街道平湖社区平安大道1号乾
龙物流园1栋103

联系电话 15986619992 15986619992

产品详情

8、KA商超红利散尽，价值时代来临

零售企业步步高（002251）2023年1月15日晚间公告，步步高集团拟将所持公（002251）司8639.04万股股份（占公司总股本的10%），以协议转让方式转让给湘潭产投投资，湘潭市国资委将成为公司实际控制人，“王填”时代落幕。
步步高落幕，并不是毫无征兆，早在2019年，云鲜产业研究院便研究后了步步高与世界零售巨头沃尔玛在2018年的经营表现：

步步高，作为多年的“中国零售”，素有“零售西南王”的美誉，但在未受到电商、社区团购冲击的201
8年，其经营表现在世界零售巨头沃尔玛面前，只能用惨淡来形容：从门店数量为沃尔玛的4.21%，仅为0.
58%；惨的是，沃尔玛的单店营业额，是步步高的7.2倍；更惨的是，沃尔玛的单店利润，
是步步高的16.5倍；

为什么在中国，已经上市、能称之为的零售企业，跟国际同行对比，竟然不堪一击？（这里，可能很多人会认为，国内的沃尔玛也做的不咋地，我也认为不咋地，但要看全球沃尔玛的表现才能代表沃尔玛）。
不仅仅是步步高陷入困境，根据上市公司业绩通告，多家超市也预计出现不同程度的亏损：2022年步步高年度业绩预告亏损额高或达19.5亿元，这一亏损额甚至超过步步高在2012年-2021年十年间实现的利润总和、永辉超市2022前三季度净亏损8.87亿元、人人乐2022年前三季度亏损4.16亿⋯⋯
从面上来看，疫情、社区团购崛起都是导致超市出现经营业绩下滑的因素，但从云鲜产业研究院看来：社区生鲜、KA商超等传统零售业技术进步比较有限，在30年以上的发展历程中，几乎躺赢，赚取了中国改革开放、消费者需求崛起的波红利，但自身经营能力却未及时提升，更多的是商品的倒买倒卖，所谓的供应链管理，更多停留在口号层面，实则并没有给消费者提供更高价值的服务，被消费者抛弃，只是时间的问题。
未来，逐步应用新技术与新方式、提高劳动效率、降低经营成本是必然趋势。社区团购、抖音电商这样的搅局者，可能会加速传统零售的自我调整,或者说，它们就是未来的传统零售模式。

写在后

疫情、肉类进口、B2B、生鲜电商、抖音、社区团购、商超等关键词，都是生鲜产业从业者关注的核心，以上八点也是笔者对近两三年来对生鲜冷链行业上述关键词的思考，也是对未来发展趋势的分析，每年我们都会对上年度的判断进行复盘、并修正重新发布，本文是连续第四年发布。三年下来，其中很多观点与多年前笔者在进行云冷1号项目定位时的观点一致，在与xinguanbingdu斗争的三年时间里，猪肉行情又经历了一轮超级过山车，叠加社区团购模式的疯狂、冷静，抖音全域电商的崛起，浮华生鲜冷链产业正在经历一次百年巨变，整个生鲜冷链系统正在发生化学反应，创新已成为生鲜冷链发展的核心关键词，但同时也涌现很多概念和泡沫，但创新的基础仍然是对产业的深入研究，浮华褪尽，未来已至，接下来的这个时代一定是好人赚钱的时代，核心一定是“精神、长期主义、战略思维”。



作者简介：本文作者为云鲜产业研究院院长、湖南七芒星云鲜冷链运营有限公司董事长，上海岭郅云鲜
冷链供应链管理有限公司联合创始人。云鲜产业研究院是湖南七芒星云鲜冷链运营有限公司成立的独立
研究机构。钟贤柏先生为国内物流专家，云冷1号投资人、联合创始人，长沙市第十一届zhengxieweiyuan
，长沙市政府“2012年度长沙商务经济新锐人物，交通运输部政策咨询专家、中粮华商国际特聘专家，
从事常温物流及冷链物流领域的实践、研究24年，落地多个常温物流和冷链物流建设项目，商业模式创
新得到了市场的认可。位于长沙的云冷1号项目，通过“物流上盖”冷链仓储中心、全品类业态规划、全
渠道营销体系、体验性营销等方面进行了大量的商业模式和建筑规划设计的创新，成为国内冷链领域创
新的代表。目前主攻生鲜冷链产业项目深度研究，其提出“物流即交易”创新理念，通过高度集约化物
流融合交易过程，降低市场交易成本、 提高交易效率，突破了传统农产品市场“高本低效”的瓶颈，目
前正通过实践应用于全国数个全新在建生鲜冷链项目之中。
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