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合君惠友不设3D电子心理沙盘区域代理的原因是什么？

合君3D心理沙盘早就被朋友们认可，合作模式只有两种，其中之一就是心理设备中广泛采用的项目报备
制。最近有朋友提出，想做合君惠友某地区的一级代理，包含心理测评软件与3D电子心理沙盘。但这种
代理模式还是被我婉拒了。

 

利润保障是建立在公司合作的基础上的，无论哪种产品合作模式还是商务合作模式，都是为了确保双方
的利润最大化。但有一点，不是对任何一方的束缚。不少同业公司，实力不弱，产品的推广与项目运作
能力都有一套，通过跟当地有实力的经销商或集成商合作，进行深度合作，取得了不俗的成果。

 

某地朋友通过远程会议沟通，再加上线下考察，对李守龙及其合君惠友很认可，提出想做心理测评软件
与3D电子心理沙盘的一级代理。

 

对此需求，我们当然很感动，毕竟这是对我们及公司产品的认可。不过，我们一直信奉的模式是在没有
更好的模式前，就按照自己熟悉的模式，这对各方面都有保障。也就是我们不愿意发展代理，而是采用
项目报备制。

 

这有三个层面的原因，都是为了彼此各种的利益考虑的。



 

一、从产品本身来看，3D电子心理沙盘还不到做代理的程度。产品代理模式，需要产品与公司具有相当
的出名度与完善的售后保障。合君惠友是个不大的心理沙盘厂家，距我们设想的目标还有一段距离。

 

二、合作公司是否对3D电子心理沙盘有充分认识。其实这是一个能力与行业运作方面的考量，如果对心
理设备行业有充分认识，也运作过各种教育装备，会对包含3D电子心理沙盘在内的所有心理设备都有一
个判断，这样才能考量是否走某公司或品牌的代理。所以，走一段时间，彼此合作几次看看，或许更符
合实际情况。

 

三、代理模式是否真的适用心理设备行业？我一直对此有所保留，是因为在大大小小几百家心理设备销
售或研发的公司，能够真正按照代理模式进行合作的，真不多见。反倒项目报备、共同运作是更普遍的
一种模式。如果采用代理模式，对我们来说，除了产品价格做代理层级设置、市场分层区隔，还有更多
商务性的工作要做，而我们是研发性的公司，为此做投入精力，会影响产品的升级与维护。更重要的，
对代理合作方，需要规定多少提货量或走货量呢？

 

前年来自杭州的丁总提出的区域代理，最后也没有几个雨点，估计已经转行做其他事情了。还有唐山的
郝总，提出的心理测评软件社区医护代理合作，也当即被我"劝退"。

 

如果每年从我们这边走货量有一百套，说明有市场运作能力外，那时候我们也乐得让渡更多市场出去。

 

所以代理当前不适合3D电子心理沙盘，或许不止这款产品上，其他心理设备也不适合走这种模式，否则
大家都按照代理模式来做心理设备了。另外，当地客户通过网店找到我们要购买心理沙盘，但是网店价
格很透明，我们怎么办？有限的利润空间区域代理商能否看在眼里？

 

合君3D电子心理沙盘，笑揽同业前三。
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