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产品名称 绿色积分消费增值：面膜传奇背后的商业模式秘
密

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15220898788 13222500584

产品详情

绿色积分消费增值：面膜传奇背后的商业模式秘密

简介：从499到900，购买面膜的背后是一场商业模式的革命

微三云门门，一个普通的消费者，因为一次面膜的购买，竟然在短短时间内赚取了9

00元。这看似神奇的事情，其实背后隐藏着一个名为“链动2+1”的创新商业模式。

这个模式让消费者在购物的同时，也能成为商业的推动者，实现消费的增值。

温馨提示：门门是技术开发方，文章仅作为开发需求者的模式及案例参考，与平台

没有任何关系，玩家勿扰谢谢！

链动2+1：简单模式，巨大能量

链动2+1模式的核心在于，消费者在购买产品后，不仅能获得产品本身的价值，还



能通过推荐其他消费者加入，获得额外的奖励。这种模式的魔力在于，它利用了人

们的社会关系网络，通过推荐激励机制，实现了商业的快速扩张。

微三云门门的致富之路：从消费者到董事的转变

微三云门门的故事告诉我们，链动2+1模式所带来的不仅仅是产品的销售，更是一

种商业身份的转变。他从一名普通的消费者，通过推荐他人购买，快速升级为平台

的“董事”身份。这种身份的转变，不仅带来了更多的收益，也赋予了他更多的商

业机会。

芙蓉与翠花们的力量：团队发展的秘密

芙蓉和翠花们的购买行为，实际上是链动2+1模式中的团队发展策略。这种策略鼓

励人们通过推荐他人加入，形成一个庞大的消费群体。在这个群体中，每个人都是

一个节点，每个节点都有可能带来新的收益。

结语：消费的新时代，从绿色积分开始

微三云门门的故事是一个关于消费、商业和团队发展的美丽传说。它向我们展示了

绿色积分消费增值的巨大潜力。在这个新时代里，我们每个人都可以成为商业的参

与者，通过我们的消费行为，创造更多的价值。让我们一起拥抱这个新的商业模式

，开启绿色积分消费的新时代！
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