
怎么组建“陪玩官”的团队（小程序、系统、开发）

产品名称 怎么组建“陪玩官”的团队（小程序、系统、开
发）

公司名称 正诺科技推广部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路（联系请说明来源）

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

上门陪玩app开发，软件搭建，程序制作、系统设计囜匇乣

 

我们是软件开发公司！软件开发公司！软件开发公司！不是此平台方！请熟知，以下分享的内容为个人
观点，有需要做软件的朋友请联系�����

1）一大策略，三大措施！前期怎么做成本低？我以案例而言来分享，建议前期的话先组建陪玩官团队，
人数大概十个八个，这个团队主要有三方面的作用！

一是稳住前期的人数，在自己的工作室或者实体店里面接单，因为前期比较难可以考虑给她们开一点保
底，增加她的粘性的话，就是降低你们的沟通成本，就这一个目的，让你的接单效率增加，成单率增加
，比如说我是用户，点个女孩，哎，这女孩来不了，说哥你别管，我现在就给你派、十分钟就能到你面
前，一般情况下用户也不拒绝了，那假如说你再去联系另外一个女孩，那这玩意儿失败的概率就很高，
这个用户就接受不了啊，成本控制在低，来了一个订单之后，一定能派出去女孩，不至于有很高的沟通
成本，所以说你保证几个女孩在你身边，这样的话你的接单的效率会高，对你前期的起步有帮助，当你
的订单稳定了之后，你可以全部让他们在家，也不用再开保底了。

2）二是为了有新的陪玩官进来后由她们去带，由这个团队做批陪玩官师傅，如果底下的陪玩官有接单收
入后、可以给到师傅们做提成、激发她们带团队、带人，同时也起到身份之间的拉锯！包括以后陪玩官
质量好一些的、或者通过设定什么指标什么制度来定的，可以让有能力的陪玩官都成为陪玩官师傅，以
此类推形成持续的老带新模式。

3）三是如果有开拓新的城市区域，让其升级成为城市合伙人的身份，从陪玩官转变身份为合伙人，那种
身份感存在感价值感一下子就起来，共同做事业！新开的城市让她们过去负责整块的陪玩官板块环节，
使其新开拓的城市区域可以快速跑起来，形成模型并且步入正轨。



综上一大策略三大措施，你们觉得呢？欢迎评论区留言探讨！关注我，你需要一个懂商业懂技术的朋友
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