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产品名称 京东入驻扣点，京东入驻的合作方式

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司
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产品详情

京东入驻扣点，京东入驻的合作方式

一、京东入驻扣点的含义

京东入驻扣点是指商家在京东平台上销售商品时，需要支付给京东一定比例的佣金。这个佣金比例即为
扣点，是京东平台为提供销售渠道和服务所收取的费用。

二、京东入驻扣点的计算方式

. 按照商品类别划分扣点：京东根据不同的商品类别设定了不同的扣点比例。一般来说，一些热门的商品
类别扣点较低，而一些较为冷门的商品类别扣点较高。

2. 按照商家的销售额划分扣点：京东还会根据商家的销售额设定不同的扣点比例。一般来说，商家的销
售额越高，扣点比例越低，反之则越高。

3. 按照商家的服务质量划分扣点：京东还会根据商家的服务质量设定不同的扣点比例。如果商家的售后
服务、物流配送等方面表现良好，扣点比例会相应降低。

三、京东入驻的合作方式



. 自营模式：商家可以选择以自营的方式入驻京东平台。这种方式下，商家需要自己负责商品的采购、库
存、物流配送等环节，但同时也能够获得更高的利润空间。

2. 平台代运营模式：商家也可以选择将自己的店铺交由京东平台代为运营。这种方式下，商家只需要提
供商品信息和库存，京东平台将负责商品的采购、库存、物流配送等环节。商家可以获得更多的销售渠
道和品牌曝光机会，但利润空间相对较低。

3. 品牌合作模式：京东还提供了品牌合作的方式，商家可以与京东合作推出品牌或合作品牌。这种方式
下，商家可以获得更多的品牌曝光机会和市场份额，但需要与京东进行深度合作。

四、京东入驻扣点的影响因素

. 商品的竞争力：如果商家的商品在市场上具有较高的竞争力，能够吸引更多的消费者购买，那么商家可
以与京东进行谈判，争取较低的扣点比例。

2. 商家的销售额：商家的销售额是影响扣点比例的重要因素之一。如果商家能够保持较高的销售额，那
么可以获得更低的扣点比例。

3. 商家的服务质量：商家的服务质量也是影响扣点比例的重要因素之一。如果商家能够提供良好的售后
服务和物流配送，那么可以获得更低的扣点比例。

总结：京东入驻扣点是商家在京东平台上销售商品时需要支付给京东的佣金比例。扣点的计算方式包括
按照商品类别、商家销售额和服务质量等因素进行划分。商家可以选择自营模式、平台代运营模式或品
牌合作模式入驻京东。商家的商品竞争力、销售额和服务质量是影响扣点比例的重要因素。
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