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绿色积分消费增值：白酒行业的互联网营销奇迹

随着互联网的普及和消费者行为的转变，传统的销售方式已经难以满足企业的需求

。某白酒厂商面临着资源匮乏和渠道有限的问题，亟需创新销售模式以支撑企业的

生存和发展。通过与我的合作，该企业成功运用互联网营销策略，实现了业绩的飞

速增长。本文将分享这一绿色积分消费增值案例，解析如何运用小程序、广告电商

模式和链动2+1模式，打造高效的互联网营销方案。

温馨提示：门门是技术开发方，文章仅作为开发需求者的模式及案例参考，与平台没有任何关系，玩家
勿扰谢谢！

一、搭建线上商城，拓展销售渠道

首先，我们为企业搭建了小程序、公众号和APP商城，构建了一个完整的线上销售

平台。这不仅方便了消费者的购买，也为企业提供了更广阔的销售渠道。同时，我

们还确保了平台的安全性和合规性，为企业的长期发展奠定了坚实基础。



二、引入广告电商模式，吸引大量用户

为了吸引更多的用户注册和使用，我们引入了广告电商模式。用户在平台上的每一

次消费和注册都可以获得相应的广告积分，这些积分可以用来观看广告任务并获得

现金收益。这种模式不仅增加了用户的黏性，还通过广告联盟吸引了大量新用户。

三、运用链动2+1模式，实现快速裂变

为了进一步提升业绩，我们采用了链动2+1模式作为销售方案的核心。该模式通过

走人留人、上帮下扶的机制，快速建立团队，实现用户裂变。在链动2+1模式中，

用户可以成为代理或老板，享受相应的直推和间推奖励。这种简单直接的奖励机制

激发了用户的积极性，促进了产品的快速传播。

通过以上三个步骤的执行，企业在短短几个月内实现了业绩的飞速增长。用户数量

从几千人迅速裂变到数十万人，月销售额也从几万暴增到千万级别。这一绿色积分

消费增值案例充分展示了互联网营销的潜力和威力。

然而，成功的背后是企业对创新的渴望和我们的专业策划能力。正是这种紧密的合

作和不断的尝试，才让企业在激烈的市场竞争中脱颖而出。未来，随着技术的不断

进步和市场需求的不断变化，我们相信这一绿色积分消费增值模式将继续为企业带

来更多的机遇和挑战。
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