
看懂月饼券、大闸蟹背后的商业模式，背后有多少套路？

产品名称 看懂月饼券、大闸蟹背后的商业模式，背后有多
少套路？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

月饼券到底有多赚钱？

关于月饼券，网上流传着一个有趣的段子：

月饼厂生产了一张100元的月饼券，然后用65元把面值100元的月饼券
卖给了他的经销商。

紧接着，经销商用80元钱，把月饼券卖给了一些中秋节要给员工发福
利的公司。

然后这些公司会将这面值100元的月饼券，作为公司福利发放给员工，
员工很开心。

故事到这里并没有结束。

有些员工并不喜欢吃月饼，于是就将这个月饼券，用40块钱的价格卖
给黄牛，对他们来说，拿着40块钱的现金比吃到价值100元的月饼更加



划算。

那个月饼券的厂家最后又会用50块钱，把这个月饼券从黄牛手上再买
回来。

最后的最后，月饼厂将月饼券用65块钱卖出去，然后用50块钱再买回
来。

这就出现了一个非常有趣的循环，厂家最终没有生产这盒月饼却赚了
15块钱。

第一张螃蟹券的诞生

中国人吃蟹至少有上千年的历史了。

1500年前南朝的史料中就记载，建安太守何胤（446-531）最喜欢的食
材就有白鱼、黄鳝和用麦芽糖腌制的大闸蟹。一直到近代，每到秋天
很多人也一定要吃螃蟹。

除此外，每年都有大量的螃蟹，都是当礼物送的。市场需求很大，但
是损耗也很严重。

传统的卖法是把螃蟹装在一个草包里面，从批发行出来的蟹很新鲜，
但运来运去最后容易缺胳膊断腿的，还会有死蟹。而且，送礼的时候
拎着一个草包上门，特别土。你不方便，收的人也不好保存。

后来，商人想到了办法，可以用礼券啊，把大闸蟹当礼物来卖！

这样就不用送活蟹了，收到礼券的人想什么时候兑换都行，非常方便
。配合蟹券，还可以设计一整套分类捆扎、保温包装、配送体系，来
减少损耗。



于是，第一张大闸蟹券诞生了。

大闸蟹礼券营销模式的优势

●提高销售量：蟹券大多属于预售，提前几个月就可以开始销售，比
起9月份上市之后再销售，销售压力能减少很多。

●增加资金回流：将消费者的付款时间提前，有利于提高商家的资金
量和流动性，同时也提高了消费者的购买决策速度。

●方便送礼：蟹券设计精致，也适合送礼。

此外，蟹券的出现对于商家和消费者来说本是个双赢的事情。一方面
，对商家来说，可以减轻其销售压力，增加可用资金；另一方面，对
于消费者来说，实物变成礼券，增加了便携性和流通性，方便了消费
者的购买需求。
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