
巴西海运专线 专属巴西双清包税门到门物流服务 一站式物流服务

产品名称 巴西海运专线
专属巴西双清包税门到门物流服务
一站式物流服务

公司名称 深圳市森鸿国际物流集团有限公司销售部

价格 800.00/立方米

规格参数 门到门服务:双清包税服务
自主渠道:自主清关
海外仓仓储配送:海外仓一件代发服务

公司地址 深圳市宝安区沙井街道马安山社区鞍胜路35号一
层-东

联系电话 13144994944 13144994944

产品详情

对于跨境卖家，是选择直发物流还是海外仓模式，要考虑这几点！

2021年由于疫情的原因，航空运力急剧的减少以及价格的剧烈波动，有一些卖家就会选择海外仓运营模
式来缓解这个问题，以便抵消风险。因为海外仓是提前备货在海外，所以可以使用对时效要求没那么高
，运输过程速度比较慢的海运模式，或者是陆地铁路运输的模式，先把货物储备在当地，然后再进行销
售，因此，海外仓模式有效的缓解了疫情对于航空运力的干扰。

从投资的角度来看，2021年海外仓库的表现非常出色，但事实上，大多数海外仓库的商业模式在2021年
之前都处于战略损失或长期损失状态。因为海外仓库涉及几点:一是需要大量的预资本投资；二是需要大
量的设备投资；第三，需要符合当地法律法规的劳动力就业市场。事实上，海外仓库的商业模式对任何
跨境物流企业都有非常全面的测试，这是非常大的

一个是资金运营实力的考验；另一个是对海外当地情况的了解，因为欧美国家大部分劳动者权益保护的
法律非常的完善，甚至说过于的完善，导致像这种劳动力密集型的产业，在用工的过程中经常会出现一
些突发的情况。

2021年的海外仓盈利状况非常的良好。一方面是航空域的原因，还有一方面是西方国家有疫情，那么实
际上市场的商品供给是不足的，包括伴随一些抢购的风潮，导致所有的舱内产品都被抢购一空。那么对
于卖家来说，海外仓在这种疫情影响下，运力走势不太稳定的前景下，确实不失为一种比较好的避险模



式，但是对于卖家来说，到底是选用哪种物流模型，不光是看物流形态本身，因为不管是专业小包也好
，还是海外仓也好，它都涉及到的影响变量是非常多的。

那么具体体现在哪些方面呢？第一个，最简单的是它本身的属性，一个是物流直发，一个是在海外存储
，先存放在舱内，那么有些是平台强制要求的，没有什么选择。现在很多平台是强制要求进行海外仓的
备货。

如果再有选择的情况下，我们要考虑的因素其实还蛮多。其中有如下几点：

第一点，电商企业本身所在平台上所售卖的SQL品类，到底是有什么样的属性？其实不是所有的产品都
适合海外仓，它应该是匹配不同的跨境运输的一个方式选择。显而易见，海外仓模式是需要提前进行备
货，也就是说商家需要判断所卖的商品在某一个单一海关国家有一定数量销售的基础，并且和储存的货
物和商家预判的销售数量是差距不大的，不然商家就会面临大量的货物无法出售，质押在当地的舱内的
情况。这个情况所伴随的风险比国内电商还要高，因为国内电商的风险可能只是把货物重新运回来，或
者是积压货物本身，但跨境电商目前的状况，大部分商品是不退货的，但是海外仓储费用很高，甚至还
要面临把商品当成垃圾处理掉，还有非常高昂的垃圾处理费用。

比较显著的一些SQL品类，像是快销类的产品，快时尚类的服装类的产品，比如快销类的服装，就不太
适合去做海外仓。因为它的SQL品类在平台更迭率非常快，可能这个款式上个礼拜还卖得好好的，到这
个礼拜就无人问津了。

适合做海外仓的品类是这种标准化程度非常高，单件的质量重量非常大，在单一市场的销量长期保持稳
定，比如说今年的销量和过往几年差距不会特别大，这种就非常适合把它放在海外仓里面。像之前提到
的这些SQL品类变化快、销量无法判断、仓储成本高、无法退货、无法运回国内的产品，就不适合去做
海外仓，而是做直邮更划算。

第二点是公司本身的运营能力和运营实力，因为海外仓物流形态，不仅仅是物流形态本身，还伴随着企
业资金实力和资金使用效率。为什么呢？因为海外仓就意味着商家要先备货，先备货就要先去进货，进
货的时候就要质押一笔资金，然后这笔资金以货物的价值形式储藏在仓内，同时这个仓库又要付仓储费
用，对企业的资金使用效率和资金实力要求还是比较高的。

另一个就是运营能力。比如刚才说到对于某单一产品sku品类在某个国家的销量判断和过去销量的数量，
数据统计，实际要完成数据收集工作，并不是一个小型卖家或者中小型卖家能够负荷的。

对于一个中小型卖家或者小型卖家来说，最理想的模式就是有客户给我下单，然后我把订单转移到下游
生产或者取货，然后再发送，这种完全没有风险，也不需要去做数据分析，不需要具备这种运营能力。
所以海外仓这个模型最适合的是运营能力强，资金实力雄厚，资金使用率高，数据处理能力强大，运营
能力强，同时SQL品类又非常适合仓储的这类卖家，其它的更加适合直邮模式。
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