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我们来聊一聊，大健康产品如何设计方案？

大健康行业一直是我国的产业支柱之一，国家也在大力扶持。对于健康产品而言，哪里都有市场，但这
并不代表企业能做好产品销售。

想要做好健康产品销售，产品的功效是一方面，更重要的是要懂营销。懂得营销的人，哪怕是卖一块普
通的石头，也会有人愿意买单，这一点无需质疑。

对于互联网时代的电商平台而言，营销模式基本上都是以社交电商的形式，再结合让利以及返佣的营销
方式，让消费者省钱赚钱，且能够自愿参与到平台的发展中来，与平台建立互利互惠的关系，增强平台
与用户之间的粘性，用户等同于平台的创业者或合伙人。

如何设计方案？

方案一：

某营养套装定价499元一套（成本100元）

小张购买一套成为平台的代理，获得分销资格

小张推荐小杨购买，小杨成为代理，小张获得100元直推奖励（利润399元分出100元）

小张推荐小李购买，小李成为代理，小张获得100元直推奖励（利润399元分出100元）

这时小张赚了200元；并升级为平台合伙人；

小张推荐小周购买，小周成为代理，小张获得直推奖100元和见点奖200元，共300元。



简单来说，只要购买平台的礼包即可成为平台的推广人，也就是代理；当推荐2个人也称为代理后，就升
级为平台合伙人，这时候就可以跳出来发展自己的团队。前两个人留给上级，从第三个人开始就可以组
建自己的团队，且自己直推一个赚300元，下级推荐的还能赚200元。

方案二：

某瘦身产品550元一套，参团价500元（成本100元）

10人参与购买即可成团，平台随机抽取3人购买成功，7人购买失败；

平台总收入5000元（流水）

平台实际收入：5000-（500*7）=1500元

成本100元，3套产品就是300元，平台净利润为1200元。

平台可以拿出一部分利润给购买失败的7个人分，假设平台留850元，取出350奖励给失败的7个人，那么
每人可以拿到50元的奖励。

用户参与拼团，拼中后享受产品低于市场价的优惠价格，拼不中直接获得现金奖励，以低概率博奖励，
不想要产品还能在商城置换喜欢的产品，无论如何，参与即赚。

以上就是我给大家分享的两个关于大健康产品设计的方案，希望对你有帮助。除了健康产品以外，对其
它行业的产品同样有效，特别是复购率高的产品。
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