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排队奖励模式是一种营销策略，通过购买商品获取排队资格，并等待奖金的发放。该模式的主要目的是
促进销售，让用户通过在平台上购买商品来获得排队资格。用户只需在平台内排队等待，一旦有新用户
加入平台，排队的用户就有机会获得奖金。这种模式可以激发用户的参与热情，提高用户留存率和平台z
himing度。

最早以往的排队玩法，有两种形式：

第一种：进多少单出一单

弊端：后期订单量不足容易形成，后面消费者没有订单的情况下，上面消费者就不会出现积分返利。

第二种：固定释放比1%

弊端：这种其实是一种负波比的玩法，不管平台后期有多少笔消费的情况下，如按固定释放比的形式，
无论平台后期是否盈利，都要去固定返给应获利的消费者。

今天给大家分享一个正拨比，实现消费免费的排队分红玩法，分为线上和线下板块：

一、线上板块

1、线上——静态



每个产品它的利润比都是不一样的，可能有60%的利润、50%利润、40%利润、30%利润、20%利润等，
那排队分红这里我们可能会根据产品利润不同，抽取30%、25%、20%、15%、10%的利润放入到静态分
红里面，这里会设定几个不同周期来释放。

2、周期锁仓规则(中间间隔15天）

①利润比60%，静态奖金池30%，锁仓周期为15+N

②利润比50%，静态奖金池25%，锁仓周期为30+N

③利润比40%，静态奖金池25%，锁仓周期为45+N

④利润比30%，静态奖金池25%，锁仓周期为60+N

⑤利润比20%，静态奖金池25%，锁仓周期为75+N

注：“N”是指按照每个订单里面，承诺的时间周期（15天）之后，按用户消费的金额做全额返现，“N
”是承诺15天之后，但不承诺15天马上给，前期是奖金池里面有足够的钱。

假设一个消费者在商城去消费1000块的产品，利润值是属于第一梯度，平台赠送该消费者1000的待释放
积分，这个待释放积分可以去进行排队。

如平台的产品都是1000块的情况下，锁仓周期会根据我们的产品利润不同来设置释放时间。当订单消费
金额越来越多时，假设15天后池子累计到1万，那这个时候会根据每笔订单的排队情况，先去释放前面周
期为15天的用户订单全返出去。

那为什么是15天呢？

平台在一开始的时候，平台所沉淀的资金池金额并不足，这是需要有一个周期来沉淀，等达到时间周期
的用户就会获得全返，假设资金池有1万，优先周期15天的用户有9人，每人1000，池子里就还剩余1000，
再累计到周期为30、45、60天的用户再进行全返，每个间隔利润里面可以看到每个利润的产品他都有间
隔15天，这15天就意味着每个订单都会存在一个时间差。用时间差去沉淀资金池。

每个消费者他们都不一定是全部消费高利润的产品，有些产品属于刚需，还有一些可能就是不刚需那种
，假设这是池子里有10万块，但也不是把10万块全部返出去，只需分给排队里面所需要分出去的用户。

2、线上——动态



比如一个平台产品的利润都设置在20%的情况下，20%里面本身这笔订单需要去等待、去释放，也可以去
进行“加速释放”，针对一些不想去等待的用户可以去按照加速释放去做，可以去推荐分享消费者消费
，假设是设置推荐5个人即可把待释放的积分全部释放掉，即推出排队。

假如说只推荐三个、四个人的情况下，每笔订单里面只释放了200，那剩下的200还是按继续等待的周期
去进行静态释放。

二、线下板块

针对不同的点，它的玩法实际是一样的，只是说线上的部分主要针对的平台的产品和利润去控制抽取的
静态、动态和周期。

通过商家的让利值进行抽成，像美团里面每个商家可能去抽取20%的抽成、15%的抽成、10%抽成和5%的
抽成，这是平台也可以按照10%、8%、6%、4%的方式加入到静态池子里去进行，动态一样也是按照按照
线上板块的比例去进行。

锁仓周期里面，线上和线上部分的排队也是按照进入同一个排队，所以在锁仓周期里面，线下部分商家
的利润是比较少，时间也相对可以调长一点，因为是不可控的，比例可以根据实际的情况去自定义。

排队分红玩法的主要目的是让消费者消费多少，拿回多少，实现消费免费的效果。

注明：小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评
估，玩家勿扰。(以上分析不构成任何投资建议)。
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