
酱香白酒新零售模式：买一送十二策略实现市场扩张和品牌传播

产品名称 酱香白酒新零售模式：买一送十二策略实现市场
扩张和品牌传播

公司名称 广州微码互联科技有限公司推广部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区宦溪西路18号219房

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

酱香白酒有着深厚的品牌故事和传统文化背景，随着消费者对酱香白酒的认可和喜爱，市场需求不断增
长。特别是在年轻人中，酱香白酒的受欢迎程度逐渐提高。通过深入了解市场需求、品质和口感优势、
品牌故事和传统文化、营销策略创新以及市场前景等因素，可以制定更加精准的营销策略，提升品牌竞
争力和市场占有率。

最近有个298块钱一瓶的酱香白酒，半年就卖了1个多亿，你敢信吗？他们搞了一套买1送12的销售模式出
来，在他们小程序商城里面298购买一瓶酱香白酒以后，在往后的12个月里面，你每个月都可以在他们这
个小程序商城里面，免费领取一瓶相同的白酒。这个买1瓶送12的销售模式，相当于消费者花298块钱，
得到了13瓶白酒！再加上这个白酒的口感还行，又有线下门店的加持，销量蹭蹭蹭的就往上涨了！

这个酱香白酒的代理门店的合作方式，不但不收门店的代理费，还不需要门店自己拿货。代理门店只需
要交一个3万块钱的保证金，他们团队就会给门店发来12万的货，要是哪一天代理门店不想做了呢，这个
保证金随时都可以退！代理门店每卖出去一瓶298块钱的白酒，代理门店可以拿到50块钱的奖励，消费者
每个月再回来免费领一瓶的时候，代理门店还可以拿到19块钱的奖励！

这种销售模式其实是一种“社交电商”或者“共享经济”的思路。他们利用买一送一的方式，让消费者
在购买一瓶酒的同时，获得未来12个月每月领取一瓶的权益。这样，消费者感觉他们获得了一种“持续
的优惠”，因为每月都可以免费领取一瓶酒。

然而，这个模式并不是直接亏钱的。虽然每卖一瓶酒，他们需要发出13瓶，并且给门店278块钱的奖励，
但是他们可以通过以下方式来盈利：

1、大量销售：他们可以通过大量的销售来获得利润。只要销售的数量足够大，即使每瓶酒是亏钱的，但



是总体上他们仍然可以盈利。

2、品牌推广：这个模式也帮助他们推广了品牌。当消费者每月来领取酒的时候，他们都会看到这个品牌
，可能会记住这个品牌，并可能在将来购买这个品牌的酒。

3、增加用户粘性：通过这种模式，他们增加了用户的粘性。当用户每月都来领取酒的时候，他们可能会
顺便看看其他的产品，并可能购买更多的产品。

4、收集数据：通过这种模式，他们可以收集大量的用户数据，了解用户的消费习惯和需求，以便更好地
进行产品开发和营销。

5、建立社区：通过这种模式，他们可以建立一个社区，让消费者感到他们是这个社区的一部分，增加他
们的忠诚度和购买意愿。

所以，虽然每瓶酒他们看似是亏钱的，但是总体上他们是盈利的，而且这个模式可以帮助他们推广品牌
、增加用户粘性、收集数据和建立社区，为他们的长期发展打下基础。酱香白酒在新零售市场上具有很
大的发展潜力。通过深入了解市场需求、品质和口感优势、品牌故事和传统文化、营销策略创新以及市
场前景等因素，可以制定更加精准的营销策略，提升品牌竞争力和市场占有率。
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