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产品名称 安庆代做商业计划书、代写项目计划书、专业做
商业计划书，一对一

公司名称 河南睿之慧企业管理咨询有限公司

价格 .00/件

规格参数 商业计划书:合作计划书
投资计划书:投资报告
全国:商业报告

公司地址 河南省郑州市金水区姚砦路133号金成时代广场3
号楼1单元23层2301号

联系电话  15036000801

产品详情

安庆代做商业计划书、代写项目计划书、专业做商业计划书，一对一

营销实施计划是以上所有分析与计划落地的方案，是整个计划书重要的部分，也是该计划书可行性评价

的唯一呈现。营销实施计划包括了营销模式的确立，营销逻辑流程的设计和安排，营销人员组织形式和

营销流程组织管理，同时将所有营销流程进行标准化，并制定核心考核指标(KPI)，并将所有的KPI进行

分解，根据营销流程节点，设置量化的KPA核心考核行为指标，在正确的营销逻辑发展的情况下，做到

整个营销过程可控可测;同时营销计划中的另一个重要部分就是客户关系管理的计划，包括潜在客户和成

交客户的维护和优化服务计划，在客户边际效用递减的情况下更好的提高客户的忠诚度和品牌认可度。
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6.1 营销模式

(公司利用什么样的营销方式进行客户开发和服务，包括客户来源渠道、客户营销接触点、营销运营环境

、客户服务方式)

6.2 营销流程

(公司的营销逻辑，从陌生客户到成交的全过程进行梳理，根据营销模式确立营销的流程，细化到每一个

营销行为)

6.3 营销组织

(公司的营销组织管理方式，设定营销团队管理线路，制定管理方案)
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6.4 KPI与KPA管理

(所有营销流程进行标准化，并制定核心考核指标(KPI)，并将所有的KPI进行分解，根据营销流程节点，

设置量化的KPA核心考核行为指标，在正确的营销逻辑发展的情况下，做到整个营销过程可控可测)

6.5 CRM管理

(公司品牌管理和提高客户忠诚度的方法，并将客户关系管理流程进行标准化，并制定核心考核指标(KPI

)，并制定对CRM进行有效管理的方法)

我们需要提供什么资料

我们需要您提供一些重要的资料，例如市场分析、业务规划、财务预测、项目介绍等。我们将据此为您
提供高质量的文档服务。
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