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产品名称 拼多多无货源新手开店如何快速出单起店？适合
哪些人操作 ？

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

众所周知，近年来在电子商务领域崛起的黑马“拼多多”，通过议价等低价商品，迅速积

累了大量用户。短时间内成为三大电商平台之一，市值远超京东。而拼多多在快速发展的

同时，我们可以发现它的商家数量只有几百万，几乎是淘宝商家数量的七分之一。所以它

的发展空间很大。

无货源

“无货源”的玩法和“一件代发”的玩法类似，但还是有一些区别。无货源是从全网收集

优质货源，合理加价，然后分批上架赚取差价和平台佣金。什么好卖什么。

这是一款不囤货、不仓储、不出货的电商游戏，让很多想做电商却苦于没有货源的玩家实

现了做电商的想法。

拼多多无货源店该如何快速起店，运营新店技巧。

1、对于拼多多无货源店个人店铺而言，对于新店想要在刚开店就打造几个爆款产品很有



难度的，毕竟拼多多平台对于店铺liuliang的分配拥有自己的规则，因此我们前期不要只等

着平台的新手扶持我们需要做的就是准备好几个热搜款产品用来作为主推产品吸引更多liu

liang。

2、产品标题的优化，作为平台直接展示消费者的关键之一，标题优化的重要性不言而喻

，而且标题的优化都有很多技巧的，首先就是标题的组合一般就是商品关键词+商品属性

+商品属性关键词，具体的优化可以多看下之前甜电商君的文章。

3、除了标题外，店铺商品的主图和详情页也是我们给消费者直观展示的两个方面，同时

也是消费者获取我们店铺商品信息的重要的渠道。所以我们重点优化的方向需要放在这两

个方面，如果这两个方面没有做好那么会直接影响商品的点击和转化率。

当然我们除了做好上面的三点外，我们还需要在店铺前期做个运营计划。

1、做好整个店铺的未来一段时间的后续预算，例如一周要出多少单，转化率需要做到多

少，平台规则风险规避等。

2、不要着急的店铺出单，好前几天熟悉店铺的基础，然后让店铺跑几天的liuliang，等liuli

ang数据积累到一点的量后我们在去做整体的tisheng，对于新店我们的转化率可以不要求

太高，还要保持有一定的转化率就可以了，等liuliang积累后我们在周期性的tisheng转化，

这样对新店的权重和排名都有很大的好处。

3、做好客户的售后评价。多去引导顾客做有图的真实好评，让顾客可以从多方面去评价

商品的优点。这样有助于店铺的权重tisheng。

4、店铺推广，等新店铺做了一段时间后，销量稳定了，评价也有一定数据了这时候我们

可以考虑去做平台的推广过了，不过前提是我们需要做好计划每天多少钱，能带来多少liu

liang，多少转化，通过后台数据认真分析做推广后各店铺liuliang的变化。

这个项目适合哪些人操作呢？



这个项目适合的人群比较广，小编总结了一下，首先，是每天有一定自己操控的时间，如

果你每天上班太忙了，每天都是忙不完的工作，应酬，那么这个项目我不建议。

其次，如果你执行力不到位的话，我也不建议你做，我甚至可以建议你什么项目都不要去

做，因为懒没有人能帮了你。

店群的模式就是一个人操作多家店铺，店铺多，商品数量多，我们获得的展示就多。对于

拼多多店群的商家来说，重要的不一定是店铺很快地做起来，是店铺发展的方向，店群的

操作思维和系统的方案，只有这样店铺才可以更好、更稳定、更高效的发展下去。拼多多

店群软件为辅助+运营实操拼多多店群qunkong软件: 直接跟拼多多后台对接， 操作简单易

懂，功能完善详细，让我们经营拼多多店群时，节约成本的基础上tigao效率。不需要你自

己进货囤货，没有库存危机。问：店铺出售商品的货源去哪里找呢？答：对于拼多多无货

源店群来说，产品是不用也不用囤货，找物流的，是来自于整个电商的平台的，也是简单

省事的。问：利润怎么赚钱？利润空间大吗？答：价格方面我们会在上家商品原价基础上

加价，视产品而定，这也是店群上家有没有利润的地方，商品的定价也是非常重要的，这

是关系到店铺的直接收益，如果定的高的没人买，定的低的话店铺没有收益，这是需要一

定的技巧和方法的，正常的单个店铺单月2000到7000左右均是正常范围，10个店铺的话2-3

万左右的收益。总的来说新手上路难免手忙脚乱，千万不要一味的去模仿，一件商品相似

度高的标题，产品图，这样的款式，理智的买家肯定会选择liuliang和评价偏高的一方。无

论是作图还是标题主要的目的是突出卖点，具有个人特点才能吸引到买家
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