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产品详情

电商平台如何携手广告联盟，设计出可行的营销方案？先来了解什么是广告联盟。

广告联盟其实就是广告中介，它相当于线下的介绍所，把所有站长们的网站整合起来，然后寻找所有的
广告主合作，帮助广告主宣传广告给各个大小网站用户，从而在中间收一定的推广费用。

广告联盟平台的产生，是基于很多的小型网站，站长手上这些网站有liuliang但无法变现，因为liuliang小
，站长无法从广告商那边获得广告，所以广告联盟平台也由此而生。

广告联盟平台统一从广告商获得广告，然后再聚集小型网站站长的liuliang，实现广告的统一投放和结算
。

电商平台如何携手广告联盟？

电商平台大的难点是引流、转化、留存。那么，想要解决这些问题，如何携手广告联盟，设计出可行的
营销方案呢？

新平台需要的是用户liuliang、资金流水，针对这两个方面，平台可以设计一套消费返利的营销策略。

用户消费赠送广告积分，广告积分用于观看广告任务，从而将消费的钱挣回来。

举个例子：用户在平台消费100元，平台赠送100个广告积分，消耗广告积分看广告任务，完成每个广告
可返还1块钱的认为奖励，在任务区每天有5个广告任务，用户每天可挣5元，20天挣100元，相当于免费
获得产品。

这时候，用户就会把这么好的平台推荐给朋友使用，也就产生了裂变。

广告积分的来源除了消费，也可以由注册、签到、活动、推荐用户的方式获得。比如：



注册送2个积分（相当于2元）

签到送1个积分（相当于1元）

推荐新用户送3个积分（相当于3元）

久而久之，平台的用户会越来越多，用户越消费越赚钱，越推荐越赚钱，平台也就达到了引流的目的，
同时也有了资金流水，活跃度也随之tigao。

（具体方案可联系编辑）

好了，模式就分享到这里，如果你正愁卖货难、拓客难、推广难，欢迎评论留言，小编很乐意为你解答
。每天分享市场营销模式，快人一步抢占先机。
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