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即使在接下来的10年里，美国行业的风口也是快速的，那一定是双美赛道。

:

1双美模式

今年双美模式比较吵，也叫轻医美诊所，其实通俗一点就是生活美容与轻医美相结合的综合性美容院。

:

输出原因之一:传统的生活美容机构，皮肤管理开店门槛低，目前市场同质化严重，很多问题无法解决。

为了利益被厂商的合作伙伴绑架，营销过度，价格恶性竞争，最终只会导致这类门店成为各种渠道整形

医院的“输血”"工具，不能留住顾客。

产出原因二目前市场上有很多大大小小的整形机构，每个家庭都有自己的优势，很多客户为了高度效这



类机构的选择，导致皮肤管理中心、传统美容机构的客源流失。

双美机构诊所在国内还处于初级阶段，市场还没有开放。头发，这将是美国产业转型的阶段。

:

双美趋势:

①国家放开医疗美容机构审批批准

②客户年轻化接受医疗美容的人数增加(放开消费者的医疗美容概念，双美成为标准)

③皮肤管理美容院进入3.0催生产品

④市场参与者多将迎来品牌核心价值时代。

它也是每个布局者的机会。

:

双美对经营者的经营思维也会更高。

怎样定位店铺(定位决定布局)

终端消费者定位选址定位装修定位

上升

希望收到更gaoji别的客户的话

①注册中游企业做LP，使用中游企业控股下游商店

②注册上游公司，做GP

:



团队组建

医生团队护士团队咨询师美容师销售团队

①狼性薪酬系统(让团队自动自发地留住人才)

②明确的晋升机制(内部不断培养人才)

③完善的招聘制度(优胜劣汰形成良性竞争)

④工作流程清晰，到岗责任(提高工作效率)

:

盈利模式

①客户资源入口留客升单顾客裂变(形成客循环系统)顾客五感六感管理

⋯⋯

100名广州学生成功转型500，0元开新店，试营业期间全部收回成本。

————

跟上潮流，成功一半，如果有不懂的可以流言蜚语。

1.某音黄V认证

2.主治医师、主管技师、主管护师、主管药师等中级职称考试代报名；

主要解决注册年限不够，无shebao，无规培，学分不够等问题；

护士资格证，医学检验，医学影像，康复治疗资格证考试代报名；

3、（中医临床）执业助理医师代报名；



4.医师/护士资格证首次注册，延期注册，过期激活；

5.医师执业范围变更或增加；

6.公立三甲医院进修证明。

（本文转载/整理自网络，如有失误，请联系本人删除。）

百诺信息咨询服务部公众号为您分享更多相关知识
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