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产品详情

近期，山海优选这一资金盘项目在业界引起了广泛的关注和讨论。其独特的商业模式和运作机制备受瞩
目，但同时也引发了一系列关于其合规性和合法性的疑问。本文将对山海优选的运作模式进行深入探讨
，以期为读者提供一个全面、客观的分析视角。

一、山海优选运作模式概述

山海优选采用了一种融合了卷轴模式、消费返利模式和积分盘的综合商业模式。在这种模式下，用户通
过购买商品、完成任务、邀请好友等方式获得积分，积分可以用来兑换商品或享受更多权益。同时，平
台还通过消费返利机制鼓励用户在平台上进行消费，进一步tisheng用户黏性和平台销售额。

一、卷轴模式

卷轴模式是山海优选的核心机制之一。玩家通过完成任务、邀请好友等方式获得积分，积分累积到一定
程度即可升级，享受更多权益。这种模式的运作机制类似于传统的卷轴游戏，通过不断升级来解锁更多
福利和特权。

卷轴模式的优点在于，它能够快速吸引大量用户参与，形成庞大的用户群体。通过邀请好友等方式，项
目方能够迅速扩大市场规模，tigao用户黏性。然而，这种模式的缺点也很明显，一旦市场饱和或用户失
去兴趣，项目方将面临巨大的压力。



二、消费返利模式

山海优选引入了消费返利模式，鼓励用户在平台上进行消费。用户在平台购买商品或参与活动时，不仅
能够获得商品本身的价值，还能够获得额外的积分奖励。这些积分可以用来兑换商品或升级账号，从而ti
sheng用户的消费体验和收益。

消费返利模式的优点在于，它能够刺激用户的消费意愿，tigao平台的销售额。同时，通过积分奖励等方
式，项目方能够留住用户，降低用户流失率。然而，这种模式的缺点在于，如果返利比例过高，项目方
将面临巨大的成本压力；如果返利比例过低，用户可能不愿意参与消费。

三、积分盘

山海优选采用积分盘作为其商业模式的重要组成部分。积分盘是一种将虚拟货币与实际商品和服务相结
合的商业模式。用户通过购买商品、完成任务等方式获得积分，积分可以在平台上兑换商品或享受服务
。这种模式的优点在于，它能够tigao用户的参与度和黏性，同时为项目方带来可观的收益。

在山海优选的模式中，积分盘发挥了重要作用。通过设置合理的积分兑换规则和返利机制，项目方成功
吸引了大量用户参与。同时，积分盘也为项目方提供了稳定的收益来源，为项目的可持续发展提供了保
障。

合规问题再度成为山海优选悬在头顶上的一把尚方宝剑

秘乐短视频，趣分类，g支付，博鑫等等最终崩盘都是出现泡沫和合规等问题最终死掉。

从几点来说目前山海优选所面临的问题：

第一：山海内部疯狂想着做活动，来诱导更多的资金进场。

山海优选现在面临空前的压力，11月份增加了接近4000万的消费券。这个月将面临更多的抛压。

前天为什么会跌得那么快，那么猛，带点脑子的都想得出来，大团队长带着手下疯狂兑换抛售，一个董
事满包55700消费力，一个周期产完大概在75000消费力，本来一天换完下车美滋滋。你觉得这波羊毛撸
的舒服，那你就太肤浅了。

现在限制每天最多换500，要换150天才能换完，这就很清晰了吧。已经放风出来，12月份将要上三万包
，并且周期也是最短的17天。

什么概念？投资者能算出来吧

第二山海优选里面一部分是阿泽的老部将，很多被其收割过，虽然凝聚力还可以，但很多人也知其手段
，各怀怪胎。其他大部分人来自各个资金盘的玩家，在这个行业里，年前都会面临一个年关。年关不用
多说了吧，80%的人都想着把钱收回来。被“年关”割怕了。

其三：现在多个地方政府的官方一直在宣导预警并且远离”山海优选“骗局，并且越来越多的官方反诈



宣传在提示市民！

五、优化方向

1.获取积分方式，之前券商买消费券，兑换消费力。后面先买产品，赠送消费凭证，然后消费凭证兑换
消费力，然后三重属性，1.平台数据价值，广告费，数据liuliang

2.实体价值，产业价值

3.资本价值(产品:好茶通茶宝，茶胶囊，泡茶机和全国各地政府参与乡村振兴茶)买产品多送泡茶机

2.级别模型：合伙人体系的优化，以后没有上下级关系，全部都是平台的直推，所有人根据共富值计算
考核，签一份电子协议，专员 v1，主管v2，经理v3，总裁v4，董事v5。差别:都是平台的直推，用共富值
做标签来计算等级，解决级别的问题，大的逻辑不变。以前用网体计算，现在用共富值计算，这个方式
是保护市场团队。合伙人体系需要时间最长，是底层构架的全部升级。

3.券商的模式：过去是点对点的交易，券商流通有很大的问题，过去券商流水很大，被风控，所有人的
消费券去变现简单了，把积分系统的消费券提到结算中心，进行结算，秒结算，有多个账户，可以提到
一个账户里面，在结算中心提现。结算中心会对接多家，通过结算中心进行消费券的结算，这样消费券
不会有风控的问题，过去券商有手续费，5%，现在用权益通手续费，券商基金的分红，用正规的基jinpai
照来进行发行，过去券商享受结算中心的利润分红。

三个调整解决问题

1.买产品是实体的销售，买东西送消费凭证。

2.推荐用户的共富值计算级别，所有人都是平台的客户，确权合伙人的级别，网体构架时间最长。生产
所有的茶宝，泡茶机胶囊茶。

3.金融办，金融资质的问题。之前点对点没有资质，现在有合法的资质，消费券的结算，没有金融办审
核，资质的问题，用国家中心进行金融资质的结算，券商用资本牌照进行合伙人的优化。

三个方向必须进行调整，一次性把所有的问题解决了。把新的平台，模式上线，推荐关系用共富值串起
来，不是用推荐关系计算。在基本业务模式不变的情况下，进行优化，解决了所有政府疑虑和市场的问
题。

既然有顾虑，就整改，让政府和会员没有顾虑的情况下，然后市场就没问题了，年前一定会开放，时间
是35天开放新的系统，年前照样大干，招商会开大会就是买产品，就不存在政策性的问题，因为招商会
都是茶品赠送消费凭证。

以上是阿泽在直播中跟会员用户说的优化方案

其实在我眼里，以上的问题都难以根本解决合规和合法，还有泡沫等问题

在我们的眼里，这个还是在平台的角度去考虑合规



假设我们再上升一个高度，直接在生态架构的方面去解决合规合法的问题

此时阿泽的山海优选平台的问题就游刃而解了。

看的懂这张图，就基本上知道如何解决合规合法的顶层架构设计、

说一千道一万，还是当时山海在顶层架构设计的时候，完全没有考虑合规合法和后续的风控问题

想详细了解人货场顶层架构安全合规解决方案，欢迎添加小编的联系方式领取。

注明：小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评
估，玩家勿扰。（以上分析不构成任何投资建议）
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