
现成本地生活系统开发

产品名称 现成本地生活系统开发

公司名称 广州金诺互联网科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州天河区

联系电话  15222177508

产品详情

传统门店痛点1.线上线下割裂，无整合、不统一。

2.门店缺乏持续运营的手段和工具。

3.缺少用户互动、还是传统的售卖方式。

智慧门店优势1.线上线下全渠道无缝融合连接。

2.人、货、场的全面数据化，提供运营决策依据。做到消费者可识别、可分析
、可触达。

3.增强品牌与消费者之间的连接与互动。

智慧门店管理平台1.智能设备监控：设备状态监控、远程协助支持、设备系统
信息、程序分发管理。

2.运营活动管理：优惠券、TVC广告、互动游戏、公众号、自媒体、扫码购。

3.运营数据分析：客流数据分析、会员数据分析、热区动线分析、商品关注分
析、试穿数据分析、活动效果分析。



智慧门店解决方案实现引流、进店、导购、结算、离店运营闭环。全渠道信息
整合，大数据精确分析，互动体验式购物。1.大数据：识别与沉淀消费者资产
，运营与管理智慧化门店。精准人群标签；360度消费者画像；会员全生命周
期关怀；大数据精准营销。

2.新体验：智能设备场景化应用，互动分享购物新体验。云货架、虚拟试衣、
人脸识别、刷脸支付、自助收银；公众号透出、互动游戏、红包抽奖、TVC广
告。

3.全渠道：线上线下一体化融合，随时随地全渠道购物。商品通、会员通、服
务通；线下引流、门店xi粉、线上下单、门店发货；扫码购。

高效的超级拓客系统，如同病毒式扩展，在疫情期间，足不出户，就能让客户
自动买单、自动到店，这简直是各个美容院、养生馆的必备神器。

消费者之于美容院，既有可能是“头回客”，也有可能是“回头客”。要占领
市场，必须招徕“头回客”；“回头客”都是以“头回客”开始的，没有“头
回客”，也就等于没有“回头客”；但“头回客”不一定能成为“回头客”。

现今，美容院门店满大街到处都是，竞争可想而知，为了生意，为了拓客拉客
，各个美容院可谓是八仙过海各显神通啊！

拓客拉客的手段无非就是发传单，贴海报，免费体验，办卡之类的。这样的拓
客方式，许多美业总裁都会掬一把伤心泪，实在让人心灰意冷。

美妆品牌正在逐渐年轻化，美容院“新零售”方式正式打开，谁能在这个时代
下抓住商机，并且满足消费者的心理需求，那么谁就是赢家，不管你是线上还
是线下。

”意即以互联网为依托，通过运用大数据、人工智能等先进技术手段，对商品
的生产、流通与销售过程进行升级改造，进而重塑业态结构与生态圈，并对线
上服务、线下体验以及现代物流进行深度融合的零售新模式。“

“新零售”的核心关键在于使线上的互联网力量和线下的实体店终端形成真正
意义上的合力，从而完成电商平台和实体零售店面在商业维度上的优化升级。
同时，促成价格消费时代向价值消费时代的全面转型。

互联网人和传统实体第一次达成了一个共识：互联网的未来在传统行业。但这



对传统实体人而言，既是机会，同时也意味着更大的挑战

而“新零售”时代，应该是商户在获取到更精细的用户数据后，更好地理解他
们的消费行为，在他们的需求之上优化自己的商品生产与服务体验，最后在合
适的场景里将商品或服务提供给消费者。

过去我们货比三家要跑三个地方，其实我们是没有那么多时间的，而今天我们
要选一个什么样的产品或服务，那全世界几乎所有的品牌都呈现在我们眼前，
我们可以非常方便地比对它的品牌、比对它的品质、比对它的价格等等，对我
们来说是非常容易的，可以说一分钟就可以跑100家店，在这种情况下，消费
者的比价成本、选择成本就变得非常低。

“新零售”，越来越注重外界的评价，就像人们会因为电影的评价高而去观看
，选择美容店铺或者餐厅都会因为大众评价好坏而作出最终决定。
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