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强大的技术研发能力，为客户平台保驾护航

微三云移动电商系统，通过持续不断的技术 创/ / 新
，将复杂的流程简单化、数字化，赋能企业运营管理，这就是系统的魅力。

微三云软件系统，让传统企业插上互联网的翅膀，去拥有自己平台无限的大数据。0 380
多人的技术研发团队支持和服务。

链贝行拼团返利模式+软件系统开发+系统定制

  链贝行拼团返利系统源码开发，链贝行拼团返利模式源码开发，链贝行拼团返利开发，链贝行拼团返
利模式，链贝行拼团返利模式开发，链贝行拼团返利模式源码，链贝行拼团返利系统源码，链贝行拼团
返利源码定制，微三云软件系统开发，微三模式系统定制，微三云系统开发，独有系统迸发架构：支持
每秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负载均衡、消息中间件、流控、读
写分离、数据库分表、佣金结算错峰执行等等技术手段，解决用户平台高迸发系统崩溃问题

 

1.   背景

    拼团（即拼购）的玩法现在越来越多，需要一种新的模式来推市场。

文档里面涉及到的数值，都可以在管理平台进行设置。

2. 功能说明

2.1.  功能架构

 

2.2.  平台角色

2.2.1. 推广员

享有下级的3个零钱奖励（后台可以自定义设置）, 只要用户参团，就有奖励给上级，不管是不是中奖

2.2.2. 平台

    即链贝行，平台负责整个平台的运作（包括用户与商家的管理）。

2.2.3. 商家

    商家需要向平台发起入驻申请，在提交好相关资料后，等待平台的审核。平台审核通过后，即
成功入驻平台，并能在平台销售自己的商品。



   1. 商家上传商品（供货价、零售价、数量），平台审核通过后（可以修改零售价），前端才显示
出来，用户才可以购买；

   2. 用户在线咨询的是平台的在线客服；

   3. 商品发货，是商家自己发货，商家通过手机端操作发货

   4. 款项统一入平台的账户，平台按供货价结算给商家；

2.2.4. 普通用户

等同于游客，仅能在平台（前端）进行浏览，无法参与拼团活动，也无法购买商城的商品。

2.2.5. 会员

由于项目初期不会进行大面积开放，新注册会员需要有邀请人才能在平台进行注册。

注册会员需要填写以下信息：

    1.手机号码

    2.手机验证码

    3.现实地址

    4.钱包地址

    5.邀请人的Id或手机号码

    6.勾选链贝行协议

    成为会员后，才能被平台指定为特定角色（如团长）、参与平台活动（拼团）以及购买平台商
城的商品。

2.2.6. 团长

团长的任命有三种形式：

1.  直接由平台在会员中指定；

2.  团长向平台推荐会员成为团长，平台审核通过后将该会员任命为团长；

3.  会员向平台申请成为团长，平台审核通过后将该会员任命为团长。

 

    团长为平台唯一一个可以发起拼团的角色。

   团长不能参团；

2.2.7. 群主



    与团长相似，由平台在会员中指定，但群主无法发起拼团，而是团长在发起拼团后，

将该团推送给群主，然后由群主帮团长进行推广。

    用户申请群主，用户的上级必须是团长才能申请。

    群主只能分享自己团长发的拼购；

    群主不能参团；

2.2.8. 分公司

      由平台指定，分公司的范围为市（可理解为市级代理），为方便理解，以下进行举例

说明：

  一个团拼团成功，中奖者所属的分公司，奖励7个零钱（后台可以设置）。

 分公司不能参团；

2.2.9. 区域

    由平台指定，区域的范围为地区（县区一级，比分公司低一级）。其奖励规则与分公司相似，
但奖励为3个零钱（后台可以设置）。

    区域不能参团；

2.3.      商城

    商城有4个类型：购物卡商城、积分商城、零钱商城。其中，购物卡商城里面的商品就只能有购
物卡（张数）来支付，积分商城同理，而零钱商城则有零钱购买。而参与每日爆品的商品，则是使用零
钱来支付。

2.4.      红包雨功能

1. 平台可以设置 
红包的总金额，红包发放个数，红包类型（只做随机红包），红包的发放时间和结束时间；

2. 前端有一个海报（或者一个区域），显示红包雨的倒计时（提示还有多久可以开始抢红包）；

3. 时间到了，抢红包按钮可以显示出来，用户可以点击，点击就显示满屏的红包，用户可以抢，可以
抢多个，抢了以后，立即显示‘已抢0.1’，用toast显示，0.1秒消失；

4. 抢到的红包，立即到用户的零钱里面，用户的零钱记录显示红包零钱记录；



3.   系统货币

为方便描述，将购物卡、积分、红券、绿券、零钱、广告费用、现金统一归纳为货币（仅在系统内生效
）。

3.1.  货币功能

现金：购买商品、充值

购物卡：购买商品（购物卡专区）

红券：可加速为绿券

绿券：可转为零钱

积分：购买商品（积分专区）、可转为零钱

零钱：购买商品（零钱专区）、提现

广告费用：待定，第/一期暂不接入广告

3.2.  货币转换

      用户购买商城的商项目中货币转换有5种情况：红券转换绿券、绿券转换零钱、积分转换零
钱、广告费用转零钱（广告属第二期）、零钱换币（提现）、币换零钱（充值）。

3.2.1. 红券转换绿券

    红券转换绿券有以下两种方式：

    1.团队加速——持有红券的用户，他的下级参加任何平团，只要没中奖，都可以帮改用户红劵转
绿劵，每个1代可以转换15个绿劵，每个2代可以转换20个绿劵。   

    2.自己加速——持有红券（包括绑定）的用户每次参加拼团，并且中奖，则可以将持有的40个红
券转换为40个绿券。

3.2.2.   绿券转换零钱

    用户获得绿券后，需要手动将绿券转到预存钱包才能实现绿券转换零钱。绿券转换零钱的比例
为——1:1。

3.2.3. 积分转换零钱

    用户获得积分后，需要手动将积分转到预存钱包才能实现积分转换零钱。积分转换零钱的比例
为——400:40。（10:1）

3.3.  资产互转

    用户持有的购物卡、积分、零钱、红劵、绿劵都可以转给其他用户。



    团长、群主 不能互转资产。

3.3.1. 直接互转，所有权变更

   购物卡、积分、零钱、绿劵，用户输入另外一个用户B的ID号 ,
则可以将自己的资产（购物卡、积分、零钱、绿劵）转给他人；

3.4.      充值

       用户要想获得零钱，则需要通过微信支付进行充值。

3.5.  提现

    用户提现，需要先在前端发起提现申请，然后平台在后台审核通过后，会在线下通过银行卡来
实现用户提现。

注：

1.零钱和人民币的比例为：1：1

2.商城里所有的商品，都要标价为人民币，但实际按商城内各种货币的比例进行实际结算

 

1. 普通会员手续费5%，群主在5%额外10%扣除（扣除到5000时后台要有提醒自动扣500元购物，需要发
货操作），团长在5%额外20%扣除（扣除到1万时后台要有提醒自动扣2000元购物，需要发货操作）

2. 后台做一个独立的菜单，记录所有群主和团长的提现，并自动统计提现总金额

   显示的栏目有：

   角色、目前提现总金额，姓名，手机号，收货地址，发货记录，是否达到发货要求，
操作（确认已发货，取消该次发货）

   平台管理员点击‘发货记录’，显示发货的列表：

    姓名 手机号  收货地址  发货时间， 发货金额（达到1000，达到2000等）；

 4.   平台活动

4.1.  每日爆品（名称待定）

    平台商城的活动之一，由商家进行设置。商家可以挑选参与每日爆品活动的商品、数量以及价
格。该活动由商家在后台设置

4.2.  拼团



    拼团的流程如上图所示。

4.2.2. 参与角色

    发起者：团长（有且仅有一个）

    推广者：群主（可有可无，zui多一个）

    参团者：普通用户（参与拼团需注册为会员，必须为5位）、群主（不参与）、团长（不参与）
，区域和分公司都不能参团

    平台：提供可拼团的商品。

    收益：团长、群主、分公司、社区、参团用户、平台。

    注：团长、参团者也可以向其他用户分享拼团，但没有群主的推广奖励。

4.2.3. 限制条件

    团长发起拼团有限制条件，需要在系统规定的时间内凑够5人，否则发起拼团失败，并解散该次
拼团。

    游客点击参与拼团，则系统先弹出弹窗提示游客需要注册成为会员才能参与拼团，游客选择注
册则系统跳转至注册界面（不选择注册则关闭弹窗），完成注册后（会提示用户下载APP）用户点击返
回参与拼团的界面。

4.2.4. 拼团奖励

    拼团奖励分两种情况：成功（凑够人数）与失败（未凑够人数）

4.2.5. 中奖限制

当用户的红劵数量>= 1200, 则用户不能中奖；

当用户的红劵数量<1200, 则用户可以再次中奖

4.2.5.1. 拼团成功奖励

    团长——每发起一次拼团并成功。直属团长奖励19个零钱，平级团长（直属团长的成为团长推
荐团长）奖励2个零钱。

    注：发起拼团并不需要支付零钱，团长参与拼团才需要支付零钱。

    群主——打开拼团列表，选择一个拼团来推广，可获得一笔固定的零钱奖励。

    区域——新注册的会员识别推荐者得注册地址归属推荐者的区域。参与拼团一次，就给社区3个
零钱

    分公司——新注册的会员识别推荐者得注册地址归属推荐者的分公司。参与拼团一次，就给分



公司7个零钱。

    参团者（中奖）——支付393零钱购买拼团商品（不能申请售后）、获得300购物卡、400积分（
可提现40个零钱到预存钱包）、600红券、触发红券转换绿券（加速40个）。

    参团者（不中奖）——退回参与拼团所支付的零钱，获得7个零钱、触发红券转换绿券（团队加
速）。

    商家——销售商品，获得零钱。

4.2.5.2. 拼团失败奖励

    参团者——退还参与拼团所支付的零钱。

5.   平台流程

6.   后台部分特殊设置

6.1.  新会员设置

    新会员以时间来划分，需要平台在后台设置一个时间——小时与天数结合

6.2.  中奖设置

 

 1会员一天内zui多可中奖次数

2.新会员一天内zui多可中奖次数

   若以上几种触发不中奖的角色集合在同一个团里面，则按团长开关>会员累计>新会员的顺序进行
抽奖（即团长优先中奖），若是同一类型的角色集合在同一个团里，则直接随机抽取一人。

6.3.  每日爆品

    需要设置售价（零钱）以及数量。

链贝行拼团返利系统源码开发，链贝行拼团返利模式源码开发，链贝行拼团返利开发，链贝行拼团返利
模式，链贝行拼团返利模式开发，链贝行拼团返利模式源码，链贝行拼团返利系统源码，链贝行拼团返
利源码定制，微三云软件系统开发，微三模式系统定制，微三云系统开发，独有系统迸发架构：支持每
秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负载均衡、消息中间件、流控、读写
分离、数据库分表、佣金结算错峰执行等等技术手段，解决用户平台高迸发系统崩溃问题



小编介绍:

微三云麦超，微三云营销总监、商业模式总监，商学院院长，首席商业模式策划导师，在软件开/发和商
业模式策划行业至今已经超过10年，截止到2023年1月累计亲自服务1557个平台客户，期待能帮你找到合
适的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（莞云）

旗下子公司：微三云信息/微三云大数据/莞云/鸿云/商二/商六/莞带/莞链/达丰云

晶抖云（微三云）云平台开放平台开/发者：星电/尾音/云前/超越网络

公司规模：公司经营已超10年，独享整栋5000平方写字楼，年营业额8000万到2个亿，全职员工300人（全
职开/发技术180人），服务过百亿级生态模式平台超过30家，服务过上市公司国企超过10家，服务过电商
模式创业平台超过20万家。

zizhi：双软认证企业，省高新技术企业，自主专利30多项，软著300多个

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：麦总监（负一层电梯直上504）

备注：加微信免费领取数十位平台操盘手和商学院导师联手整理的《分销商城百亿级平台运营合规方案
及推广秘诀2023年版》，来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式，有需要进一
步联系，可以关注公众号“微三云信息”咨询任意内容或者直接百度“微三云麦超”即可获得小编联系
方式！

拓展阅读：

微三云给你一个 支撑亿万级数据交易的底层系统 ：

不是卖一个烂大街的模板系统给你，而是累计上亿元六年研发出来的新系统，我们给你的是一个支撑亿
万级数据交易的底层系统＋N N 个应用自有选

择增加减少的系统，上百种分销模式自由组合自由配合自由设计，上百种应用自由组合出市场的运营模
式，无论做新零售还是微商，无论做 B B2B 还

是 B2C
，无论做挂售寄售还是社交电商，无论做短视频电商还是跨境电商，均可以在同一套系统上实现！

微三云 8 8 年技术积累微三云移动应用云平台，是指微三云 8 8 年技术积累所研发
的具备完善的用户管理、奖励模式、支付方式、用户端口、界面装修、

财务数据、电商能力的应用开发体系，lingxian、安全、稳定的技术解决方案。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

