
女娲3.0模式：结合拼团实现持续引流裂变

产品名称 女娲3.0模式：结合拼团实现持续引流裂变

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

女娲3.0模式：电商营销新dianfan，创新结合拼团、社交和返利，引领电商市场新潮流。

首先，拼团消费是女娲3.0模式的核心特点之一。通过拼团，消费者可以获得更优惠的价格和更多的奖励
。拼团的成功与否取决于团内成员的消费情况，这种机制鼓励消费者在购物过程中互相合作，共同获得
更多的优惠。

其次，女娲3.0模式还引入了点位奖励、直推奖励、复购奖励等机制。当七人拼团成功时，团长可以获得
点位奖励，而团队成员则可以获得相应的直推奖励和复购奖励。这些奖励机制鼓励消费者通过分享和互
动来扩大自己的社交圈子，增加社交收益。

此外，女娲3.0模式还结合了返利元素。消费者在平台上消费时可以获得绿色消费积分，这些积分每日带
来分红，实现消费金额的逐步回本。这种机制让消费者在购物过程中实现了“零花费”，并额外获得消
费返利。这种收益特点对于消费者来说具有很大的吸引力，能够激发消费者的购物热情。

综上所述，女娲3.0模式通过拼团消费、点位奖励、直推奖励、复购奖励以及绿色消费积分等方式，为消
费者提供了更加优惠的价格和更多的奖励。同时，这种模式也鼓励消费者通过分享和互动来扩大自己的
社交圈子，增加社交收益。这种收益特点对于消费者来说具有很大的吸引力，能够激发消费者的购物热
情。

女娲3.0模式的收益特点主要体现在以下几个方面：

消费返利：消费者在平台上消费时可以获得绿色消费积分，这些积分每日带来分红，实现消费金额的逐



步回本。这种机制让消费者在购物过程中实现了“零花费”，并额外获得消费返利。这种收益特点对于
消费者来说具有很大的吸引力，能够激发消费者的购物热情。

直推奖励：消费者可以通过推荐好友参与拼团来获得直推奖励。直推奖励的百分比根据推荐人数和消费
金额而定，为消费者提供了一种额外的收益途径。通过推荐更多人参与，消费者能够增加自己的收益。
这种收益特点能够激励消费者积极推广，增加平台的用户活跃度和粘性。

点位奖励与团队极差奖励：当七人拼团成功时，团长可以获得点位奖励。点位奖励的比例根据团队成员
的消费情况而定，鼓励消费者组建更强大的团队。此外，团队极差奖励根据团队成员的消费额度和等级
来计算，进一步激励团队成员的消费和推广活动。这种收益特点能够激励消费者在推广过程中组建更强
大的团队，增加团队的凝聚力和向心力。

女娲3.0模式通过以上收益特点，为消费者提供了更加优惠的价格和更多的奖励，同时也鼓励消费者通过
分享和互动来扩大自己的社交圈子，增加社交收益。这种模式能够激发消费者的购物热情，提高平台的
用户活跃度和粘性，为平台带来更多的商机和收益。
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