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产品详情

企业可以通过更加人性化、多样化的营销手段，商业模式可以将商品的收益分配给参与的用户，激发用
户的参与和分享，进而促进产品的销量和粉丝的裂变。这种双赢的营销模式是基于社交电商的分销模式
，通过社交网络的传播，让用户主动分享商品或服务，并且获得一定的收益，从而实现分销模式。

和大家聊聊链动2+1商业模型，让我们通过一个具体例子来说明这个模型的玩法：

如产品售价为500元，成本为100元，平台净利润为100元，平台向用户回馈300元。

用户A购买产品后成为平台代理，A用户发展了B1和B2用户进行消费，分别获得100元的直推奖励。

A用户升级为合伙人身份，独立出去发展团队，B1和B2用户的贡献归属给上级。

A用户推荐B3用户进行消费，获得100元的直推奖励和200元的间推奖励，加上之前的200元，A用户已经收
回了成本。

A用户之后每推荐一个人都会获得额外的收益，推荐的人数越多，收益越高

此外，还有团队收益。

如果B3用户也希望成为合伙人以赚取更多收益，B3可以推荐C1和C2成为代理。

B3用户获得200元的直推奖励，并升级为合伙人，脱离A用户的团队独立发展，将C1和C2用户的贡献归属
给A用户。

A用户将获得200元的间推奖励（共计400元），并获得C1和C2这两个下级用户。



当C1和C2也希望成为合伙人并各自推荐两个人时，依此类推...

这个模型包括代理和合伙人两种身份，代理通过不断努力和招募下级代理，可以晋升为合伙人，并享受
更多权益和奖励，平台提供了丰富多样的奖励类型，使得该模式简单易上手，采用链动2+1模式可以有效
增加用户liuliang，并tigao用户的忠诚度。

的分享就到这里了，如有想了解模式方案的，可以评论留言私信，谢谢大家，再见
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