
遇见小黄鸭模式分销系统

产品名称 遇见小黄鸭模式分销系统

公司名称 广州金诺互联网科技有限公司-APP软件开发

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市南沙区丰泽东路106号（自编1号楼）X130
1-I346（仅限办公用途）（JM）

联系电话 18928932175 18928932175

产品详情

温馨提示：文章资料收集于互联网，仅作为开发需求者的模式案例参考作用，与平台没有任何关系，如
需定制系统请详询，玩家勿扰。

====专业的系统软件开发公司====

在当今的消费领域中，一种新的趋势正在改变消费者与商家的关系。消费者不再仅仅扮演消费者的角色
，而是逐渐转变为消费商的角色。

这种转变的一个典型例子就是“遇.见小黄鸭”。通过创新的商业模式——“共享门店+共享股东”模式
，遇.见小黄鸭在短短几个月内就迅速火遍全国，一年内开设了800多家店，甚至在疫情期间实现了逆增
长。

一、遇.见小黄鸭的商业模式

遇.见小黄鸭是一家结合卤味食品、饮品、甜品和社交场景的实体店。其独特的商业模式基于“共享门店
+共享股东”的理念。

这种模式的核心思想是降低投资门槛，使大众只需出资3-4万即可成为股东并开店，享受后续的盈利分红
。公司为合伙人提供品牌输出、硬件和供应链、中央厨房产业链工厂、产品研发、生产加工、物流配送
等服务，而合伙人无需考虑门面租金、人员工资等问题，这些都由总公司全托管。



二、共享门店和共享股东模式的优势

降低投资门槛：通过共享门店和共享股东模式，创业者只需出资3-4万即可成为股东并开店，大大降低了
投资门槛，使更多人有机会参与创业。

分担风险：每个股东只需出资一部分，即可享受股份分红，分担了经营风险，降低了个人承担的风险。

快速扩张和品牌推广：共享门店和共享股东模式可以快速复制和推广品牌，有利于企业的扩张和品牌宣
传。

资源整合：共享门店可以整合各个股东的资源和能力，发挥各自的优势，提高门店的经营效率和服务质
量。

吸引人才：通过共享股东模式，可以吸引更多有创业意愿的人才加入，提高企业的创新能力和竞争力。

实现共赢：共享门店和共享股东模式可以实现企业和创业者的共赢，企业可以通过这种模式获得更多的
资本和资源，创业者可以通过这种模式实现低风险、低成本的创业。

三、遇.见小黄鸭的股东模式特点

股东权益：遇.见小黄鸭的股东除了享有营收分成和门店日流水奖励外，还有母公司上市后的股权收益。
营收分成可以每日提取，这种模式解决了开设分店所需资金和客户资源的问题。

店铺管理：每个店的总经理必须由总公司任命，以保证总公司的战略和政策能够在各个店铺得到贯彻执
行。同时，每个店都会招募12个股东，总数不能超过30人，以避免人多口杂、意见分歧等问题影响店铺
的经营。

投资与通知：投资的规定和通知通过系统完成，包括签订合同和每周发放股息。该小程序有三个端口：
平台端、店铺端和合伙人端，并配备了三个不同的分红数据面板，方便查看平台、店铺和合伙人个人的
收入数据。

会员制度：除了股东模式外，“遇见小黄鸭”还推出了会员卡制度。会员卡可以免费赠送给他人，以促
进消费并建立良好的合作关系。

通过创新的商业模式和有效的营销策略，“遇.见小黄鸭”成功地实现了快速扩张和品牌推广。这种消费
商模式的成功实践为创业者提供了一个低风险、低成本的创业机会，同时也为消费者提供了参与商业活
动并获得收益的可能性。



在未来，随着消费领域的变化和发展，“遇.见小黄鸭”这种消费商模式的成功经验可能会被更多企业所
借鉴和应用。
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