
【揭秘】：做到大批发商级别月入上百万？

产品名称 【揭秘】：做到大批发商级别月入上百万？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

近期，有不少对事业感兴趣的朋友向投融新资讯打听，想要全面了解平台，针对众多咨询，投融新资讯
发表本篇文章与大家一起探讨了解下平台。

什么是呢？据公开资料简介，是一个大型的团购平台，可以理解为一家线上的沃尔玛大型连锁超市，每
天会推出10-20款商品，涵盖了服饰、美妆、零食、家居等生活刚需用品，吃的穿的用的各种品类都有，
源头供货，优质低价，保证zhengpin，包邮到家。

据悉，的创始人是詹祥，江湖人称其为老妈妈，泰语里面是帅哥的意思，推广资料总结了他这些年来的
创业历程：

2013-14年，第一批微商起家；

2015-16年，成为品牌方，是多家微商品牌的投资人和创始人；

2016年开始为其他团购平台供货；

2018年5月17日，正式成立大型团购平台，不再为其他平台供货；

2022年1月，为了进一步完善公司理念，管理上高度统一，经高层领导一致协商，我们将进行转型和升级
，公司注册也随之变更，平台名称由原有的“爱购团购”改名为“”

据资料显示，该项目的品牌运营公司是浙江润妍品牌管理有限公司，日常则是由浙江良久网络科技有限



公司进行管理。

浙江润妍品牌管理有限公司成立于2022年3月3日，位于浙江省义乌市上溪镇四通西路45号B栋2楼(自主申
报)，法定代表人是杜鹏，同时担任公司的执行董事兼总经理，实际上詹祥持有公司95%的股份，为实际
控制人和大股东，另外一位股东是王玉平，持股5%在公司担任监事一职。

浙江良久网络科技有限公司，同样成立于2022年的3月3日，位于中国(浙江)自由贸易试验区金华市义乌市
城西街道鸿运路315号8座7楼702室(自主申报)，陈南旭为公司的法人代表，詹祥持95%的股份为实际控制
人和大股东，王玉平持股5%任职监事。

投融新资讯注意到，浙江润妍品牌管理有限公司于今年4月有一则gaoji管理人员的变更，法定代表人由陆
永军变更为杜鹏，那么陆永军何许人也？据资料显示“”商标的申请主体正是此人。

据查，陆永军名下还有一家浙江润妍信息科技有限公司，成立于2021年12月2日，qichacha资料显示陆永
军为该公司法人代表以及最终受益人和大股东，持股比例占95%，詹欢欢持股5%任职监事，该公司的位
置为中国(浙江)自由贸易试验区金华市义乌市城西街道鸿运路315号8座7楼701(自主申报)，显然，与上述
的浙江良久网络科技有限公司仅一墙之隔。

值得一提的是，2022年7月27日，浙江润妍信息科技有限公司因涉嫌未经许可经营药品，被当地监管部门
责令停止发布广告，在相应范围内消除影响，并处以8万元金额的罚款，在其处罚决定的违法事实陈述中
，就曾明确指出了当事人运营的团购平台就是。

据推广者介绍，的产品有4类来源，确保拿到最低价，保证没有假货。

第一类：微商爆款

比如微商爆款，传奇今生唇膏，最高总代拿货40多元一只，微商卖188元/只，而顾客价69元/只。

第二类：对接zhengpin厂家的产品，以量压价

通过大数据精挑细选，直接对接厂家，量大价优。比如很流行的椰子鞋，商场两三百一双，69元/双包邮
。

第三类：外仓产品（生鲜、水果等）+海外直购

第四类：定制款

对于以上的保证，2022年10月1日，“传奇今生”官方公众号发文《以为抢到了“”低价唇膏？其实是巨
坑！》，文章中直言传奇今生未对其授权，卖的就是仿冒商标的假货，并且发出正式声明公告并敬告“
”平台，要求其尽快将平台上所涉及“传奇今生唇膏”产品的所有链接进行删除下架。着实是狗咬狗一
嘴毛的啪啪打脸！

而在推广者的口中，加入不但可以买东西自省钱，投身此项目后，更是

能赚大钱，并且承诺不投资不囤货，就能工厂直发。真有这种掉馅饼的好事？



据某号称月入10万+中批发商推荐的加入良久只需以下七个步骤如下：

1. 零门槛，免费获取代理资格

只要喜欢，并且愿意分享平台的产品，按照标准流程建群开团就能成为代理。

2. 凭借建群的截图进三个内部群：代理群、素材群、培训群

有系统性的培训，用最落地且可复制的方法，实实在在教大家如何正确起步。

3. 建群（按照标准流程起步）

建一个属于自己的团购群，将身边的亲朋好友邀请进群，一起分享物美价优的产品，这个群就是各位的
样板店。也是旗舰店，会有人手把手教新团长如何建立以及运营好自己的旗舰店。

4. 开团（按照标准流程开团）

开团就意味着可以上新产品到自己的群内了，顾客就可以开始购买了。

5. 接单（顾客价）

顾客看中哪款产品就私聊群主下单，我们以团购价收订单，并获取顾客的收货信息。

6. 报单（代理价）

接单后用报单系统上报顾客订单信息，然后按照零售商内部价转账给上家团长，例如：您卖了10单团购
价50元、内部价40元的产品，这个100块钱的差价当天就直接扣下来，不需要交给上家。就是每天赚现金
流的生意，不投资不囤货。

7. 招代理（开分店）

如果你想利润更多，分店数量就需要更多，不需要投资租门面、付房租水电和员工工资就可以赚钱了，
所以这也是良久事业的核心，就是实现市场的裂变。

看完如何加入后，我们再来了解一下怎么盈利赚钱。

第一：分销阶段的零售差价。

第二个：市场推广费用。

这个收入存在于直接开发分店，不存在差价的情况下。前排分店每卖一单，我们会得到一单1元的市场推
广费用，也相当于下单的折扣利润。

而且这个市场推广费用，是随着前排分店的单量增加而增加的。没有天花板，这个是非常有价值的。

再就是，如果市场份额达到了一个小批发商的规模，这个时候的进价变低。那团队里所有的分销商，日
单量平均上百来单，那平均每一单赚跟分销商之间三到五元的差价。那一个小批发商的日收入就是300到
500，一个月就上万元的月收入。



那么如何考核呢？

小批发商的考核条件有三个：

第一个：直接开发十五家建群开团的分店。

第二个：团队里建群开团总人数达到三十家。那这三十家分店可以是你直接推荐的，也可以是你分店的
分店。

第三个：一个自然月的，营业额达到三千单或者是十万元的分销业绩。

在小批发商的基础上持续发展，就是中型批发商，考核条件有两个：

第一个：团队中培养五组小批发商市场。

第二个：一个自然月的单量达到三万单，也就是刚才所说的日单量过千。

最后，当我们团队的分店越来越多，日批发量可以做到大几千上万单的时候。

那这个时候，我们会成为一个大批发商。享受跟中批发商之间每单两到四元的差价。差价乘以单量，大
批发商的月收入是可以超过五十万的啊，甚至更高。
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