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在未来的2023-2030年，如何转换卖货思维让公司营业额提升30%以上甚至是更多，有什么好的商业模式
可以去运作？

随着数字化时代的兴起，电商行业正在经历着翻天覆地的变革，一种全新的电商模式名为“链动2+1”正
逐渐崭露头角，它巧妙地结合了消费增值和裂变营销的核心理念，为消费者和商家带来了一场革命性的
购物与营销体验，本文将详细解析该模式的运作方式、特点以及未来的发展趋势。

让我们通过一个具体例子来说明这两个模式结合起来的玩法：

首先是消费增值板块，消费增值模式的强大优势在哪

消费增值模式是一种创新的商业模式，它使消费者在购买商品时不仅能够享受商品本身的价值，还能通
过消费过程获得额外的增值收益。

让我们以某商品为例，假设售价为1000元，其中产品成本为300元，在这种模式下，我们将300元作为积
分底盘资金注入资金池。当用户购买该商品时，平台将奖励相当于300元的70%积分，即210个积分

随着订单数量的增加，资金池中的资金将不断累积，而积分也会相应增加，每个积分的价值将根据资金
池和积分的比例变化。例如，在完成300个订单后，积分的价值将增长至原来的5倍，更重要的是，当提
现积分时，需要支付20%的手续费，而这些手续费将回流到资金池中，进一步增加积分的价值。

链动2+1链动模式的运作方式



身份设定：在“链动2+1”模式中，用户可以通过购买指定产品或礼包成为代理，推荐两个人成为代理后
晋升为老板，并享受更多的奖励，区域代理奖也根据代理级别的不同进行设置，以区域为单位招商，每
个区域设立一个代理，代理可以获得相应的地盘分红。

奖励机制：当用户成功推荐两个人成为代理后晋升为老板时，将获得直推奖和团队见点奖，该模式还设
有换位机制和帮扶基金，换位机制允许用户在特定条件下进行换位，以增加销售业绩；帮扶基金用于帮
助新用户快速扩散，从而增加销售业绩。

通过将链动2+1模式与消费增值相结合，可以为用户创造更大的利润空间，吸引更多的消费者参与，同时
，这种模式还可以为代理商提供更多的收益途径，激励他们积极推广产品。此外，该模式可以将积累的
资金用于消费增值，以确保产品质量和价格的优惠情况下，增加消费者的购买热情和交易频率。

的分享就到这里了，如有想了解模式方案的，可以评论留言私信，谢谢大家，再见
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