
社交电商与广告分佣相结合，实现三方共赢【广告电商商业模式】

产品名称 社交电商与广告分佣相结合，实现三方共赢【广
告电商商业模式】

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 13631799010 13631799010

产品详情

社交电商是指将社交媒体和电子商务相结合的一种商业模式，它通过社交媒体平台，如各大社交平台等
，将商品和服务推荐给用户，并通过社交关系链条进行传播和推广，从而实现销售和营收的目的。

广告电商模式是将社交电商与广告分佣相结合，用户在平台商城消费时会获得等值的积分，然后可以通
过观看广告来兑换积分，从而使用户对平台产生一定程度的依赖，消费者可以通过观看第三方广告、广
告商付费+平台补贴等方式实现“赚钱”、“免费”等效果，这样一来，平台和广告方都能获得liuliang，
实现三方共赢的局面。

广告电商模式的定义与特点

1、用户至上：广告电商模式以用户为核心，通过分析用户行为和购物习惯，为不同用户提供个性化的广
告和优惠券，以tigao用户满意度和忠诚度。

2、jingque营销：利用大数据技术，广告主可以更准确地了解目标用户群体，并为不同用户群体制定不同
的营销策略，以tigao营销效果和投入产出比。

3、tisheng用户参与度：广告电商模式通过提供优惠券、折扣等福利来吸引用户在电商平台购物，从而tig
ao用户的参与度和互动性。

4、增加销售额：通过与广告主合作，电商平台可以向用户提供更多的优惠和特价商品，以增加销售额和
用户的忠诚度，实现双赢效果。

模式三大方案



一、消费累计，返佣递减

二、新增消费，阶梯返佣

三、推广消费，阶梯返佣

以个方案为例：用户在平台上消费，即可累积积分，此外，用户还能通过观看广告任务获取积分，广告
数量应合理设置，每个广告时长约为30秒，当用户积分余额达到一定数量时，平台将按比例将返现转化
为现金，可用于提现和消费。

如：

用户在平台购买产品4000元，平台给用户赠送4000的积分，然后用户可以拿积分去看广告实现变现，这
里采用区间递减的形式去进行发放奖励，比如：用户有4000积分，平台设置奖励区间0-500 5元、500-1000
奖励10元、1000-2000 奖励20元 、2000-3000 奖励30元、3000-4000 奖励40元以此类推，然后用户每完成观
看广告任务就可以获取相对应的奖励，但是积分相对应也要去递减，这样也更好的解决了平台的复购问
题。

广告电商模式是一种创新的商业模式，巧妙地将广告与消费相结合，为消费者提供了更多获得奖励的机
会。消费者在平台上的每一笔消费都能积累积分，随后通过观看广告任务，平台会根据用户的积分比例
返还一部分金额作为零钱，用户可以自由选择提现或继续消费。这一模式的成功在于激励用户参与广告
观看和推广消费，实现了平台、广告商和消费者的共同获益，在移动广告平台不断发展的，广告电商模
式为实现数据价值共享和利益均分提供了一种创新的途径。

的分享就到这里了，如有想了解模式方案的，可以评论留言私信，谢谢大家，再见
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