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直销人因为这几点没做好，所以你很难成功
 

直销人若做不好这几点，想成功是很难的

直销因对加入者没有过高的要求，所以导致想要加入的人越来越多，整个行业的竞争压力也越来越大。
很多直销人都质疑，大家同样是经营直销，为何获胜的永远是他人？

不少直销人针对自己事业没起色，一直在抱怨是自己的公司不好，没有跟对领导人等等。想要做好直销
我们除了掌握一定的技巧之外，若不能做好这几点，也是很难把事业做起来的。

因为不能做好这几点，所以你不成功！

一、对自己总是持否定意见

不可能、没办法、怎么会、没想过、不知道等等，这些词会让你的大脑停止思考， 不再去为结果找答案
，没方法等于没能力。如果你总是对自己持否定意见，那不管做什么都是没办法成功的。

二、喜欢推卸责任

没看见、不知道、不是我的错⋯⋯这些词会让一个人心安理得的让整件事情跟自己没关系，损失了不少
成长的机会。



三、凡事喜欢拖延，执行力太差

在完美的计划，如果我们不去执行一直拖着，就会让这个计划失败。经营直销需要的是执行力，如果你
光想不做是没有任何效果的。

四、习惯找借口、爱抱怨

有些直销人总以为自己是受害者，出现问题永远是别人导致的，每天对所有事情都充满抱怨，他们从不
去自己身上找原因，时间一长慢慢的就失去了解决问题的能力，幸福跟快乐也会离他而去。

五、做什么事情都只有三分钟热度

做事没耐心，不专注是导致一个人混得不好的一大主因，做事情缺少耐心，不能坚持做好一件事，这样
的人不管待在哪个行业都无法取得成功。

六、自以为是，自认为自己很厉害

有些直销人不管谁的意见他们都听不进去，总感觉自己是对的，自己是最厉害的。这样的人慢慢的就会
失去很多朋友，别人也不在愿意给他提任何的意见了，直销单靠自己是做不好的。

七、把利益看得过重

金钱会锁定一个人的能力，有些人不给钱就不干活，钱给的少就不去做，慢慢的就让自己丧失了赚钱的
能力。一个人如果把利益看得太重，最终会让自己失去很多成长的机会。
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