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产品详情

外贸行业越来越难做，竞争大、市场行情不好，很多人就会开始尝试新的方式去寻找国外采购商，尝试
主动开发客户。那么，到底怎样才能找到合适的国外采购商呢？1、展会渠道现如今无论是国内还是国外
，都会举行一些展会，有大展会和小展会，企业可以根据自身实际情况去参加展会。生意还要讲投入产
出比，费用也是要考虑的重要因素。参展是找客户最直接，最有效的办法，但是企业也要有整体规划，
参加什么展会？怎么在展会上找客户？这些问题都要考虑清楚。另外，展会资源也并不仅仅是单纯地去
参展，我们也可以把全球和自己行业有关的展会收集起来，从中寻找参展的采购商资料。这些采购商中
很多都是国外当地的批发商、进口商、品牌商，都是潜在的目标客户，可以筛选一些客户进行重点开发
。/2、海关数据海关数据被认为是最快的找客户方法，目前已经被很多外贸企业采用。许多外贸付费平
台一键搜索产品HS编码或产品关键词就可以得到“对产品有需求的”国外采购商。随着技术的进步，对
数据的挖掘越来越深入，现在已经有很多数据供应商能为企业匹配精准的目标采购商、精准的采购负责
人及其联系方式，大大提高了成交率。3、国外社交平台（1）利用社交软件打开Facebook或Twitter之后，
搜索框中输入关键词“你的产品名称”去搜索，可以发现很多用户，这些人中肯定有潜在买家，需要好
好去分析、跟踪、维护。要多变换关键词去搜索，如：关键词+国家/洲/地区，不同国家语言关键词等，
也可以直接搜索“客户的姓名或企业名称”，试着和他取得直接联系。/（2）利用视频平台像国外主流
的视频网站：YouTube，上面会有很多品牌商、进口商、批发商，其中就有一些对产品有采购需求。企
业可以好好利用视频网站去筛选一些企业，作为重点客户进行开发。4、媒体杂志很多国外专业媒体杂志
上会公告一些经营单位的资讯，可以从中找到当地比较优质的客户。5、谷歌搜索谷歌搜索是非常传统的
找客户渠道，把产品关键词翻译成各种不同的语言去搜索，可能会有更多收获。/6、客户或朋友介绍寻
找国外采购商的渠道之一就是通过朋友或客户介绍周边资源圈，了解一下周边朋友有哪些是做贸易相关
工作的，通过他们说不定可以认识到不少的客户。另外，如果你和客户的关系维系得不错，客户也可能
会推荐给你一些客户，但不是每一次推荐都可以做成生意的。有时候客户推荐的客户即使做不成，和他
们交上朋友后，也同样会从他们那里获益7、通过B2B平台B2B平台有免费的，也有付费的，可以在注册
后把产品发布上去，越详细越好。此时可以试想：如果你是国外采购商，你希望看到什么样的信息？企
业可以利用详细的英语说明、精美的图片、关键词的设置等操作把自己的产品特点突现出来，让客户的
眼球被你的产品所吸引。企业可以通过以上方法寻找采购商，从而开发属于自己的客户。在经济高速发
展的大时代下，找到客户是交易的第一步。之后的跟进方法也好，谈判也好，都要建立在找到客户的基
础上。/外贸行业越来越难做，竞争大、市场行情不好，很多人就会开始尝试新的方式去寻找国外采购商



，尝试主动开发客户。那么，到底怎样才能找到合适的国外采购商呢？1、展会渠道现如今无论是国内还
是国外，都会举行一些展会，有大展会和小展会，企业可以根据自身实际情况去参加展会。生意还要讲
投入产出比，费用也是要考虑的重要因素。参展是找客户最直接，最有效的办法，但是企业也要有整体
规划，参加什么展会？怎么在展会上找客户？这些问题都要考虑清楚。另外，展会资源也并不仅仅是单
纯地去参展，我们也可以把全球和自己行业有关的展会收集起来，从中寻找参展的采购商资料。这些采
购商中很多都是国外当地的批发商、进口商、品牌商，都是潜在的目标客户，可以筛选一些客户进行重
点开发。/2、海关数据海关数据被认为是最快的找客户方法，目前已经被很多外贸企业采用。许多外贸
付费平台一键搜索产品HS编码或产品关键词就可以得到“对产品有需求的”国外采购商。随着技术的进
步，对数据的挖掘越来越深入，现在已经有很多数据供应商能为企业匹配精准的目标采购商、精准的采
购负责人及其联系方式，大大提高了成交率。3、国外社交平台（1）利用社交软件打开Facebook或Twitter
之后，搜索框中输入关键词“你的产品名称”去搜索，可以发现很多用户，这些人中肯定有潜在买家，
需要好好去分析、跟踪、维护。要多变换关键词去搜索，如：关键词+国家/洲/地区，不同国家语言关键
词等，也可以直接搜索“客户的姓名或企业名称”，试着和他取得直接联系。/（2）利用视频平台像国
外主流的视频网站：YouTube，上面会有很多品牌商、进口商、批发商，其中就有一些对产品有采购需
求。企业可以好好利用视频网站去筛选一些企业，作为重点客户进行开发。4、媒体杂志很多国外专业媒
体杂志上会公告一些经营单位的资讯，可以从中找到当地比较优质的客户。5、谷歌搜索谷歌搜索是非常
传统的找客户渠道，把产品关键词翻译成各种不同的语言去搜索，可能会有更多收获。/6、客户或朋友
介绍寻找国外采购商的渠道之一就是通过朋友或客户介绍周边资源圈，了解一下周边朋友有哪些是做贸
易相关工作的，通过他们说不定可以认识到不少的客户。另外，如果你和客户的关系维系得不错，客户
也可能会推荐给你一些客户，但不是每一次推荐都可以做成生意的。有时候客户推荐的客户即使做不成
，和他们交上朋友后，也同样会从他们那里获益7、通过B2B平台B2B平台有免费的，也有付费的，可以
在注册后把产品发布上去，越详细越好。此时可以试想：如果你是国外采购商，你希望看到什么样的信
息？企业可以利用详细的英语说明、精美的图片、关键词的设置等操作把自己的产品特点突现出来，让
客户的眼球被你的产品所吸引。企业可以通过以上方法寻找采购商，从而开发属于自己的客户。在经济
高速发展的大时代下，找到客户是交易的第一步。之后的跟进方法也好，谈判也好，都要建立在找到客
户的基础上。/
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