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产品详情

一、什么是“甩柜”？“甩柜”是外贸、货代、物流等行业很常见的说法，“柜”就是货柜，也就是集
装箱container，主要指海运集装箱，包括整箱的甩柜和拼箱的甩柜。拼箱的甩柜相对少一点，因为拼箱
货代公司一般实力较强，和船公司关系比较好，而且拼箱涉及到多个客户、多票货，影响较大，所以拼
箱货代会想方设法避免甩柜，除非赶上海关查验，实在赶不上船，那只能延下一航次。其实，延船并不
等于甩柜，甩柜是指你各方面都没问题，完全赶得上船，只是由于船公司单方面的原因（放舱数多于实
际舱位数），爆舱没舱位了，于是直接把你的柜子甩了。而延船，一般是由于货代或发货人的原因，实
在赶不上了，所以不得不延到下个航次。/二、爆舱/甩柜的根源是什么？在货运旺季时，货量大，船公
司舱位有限，容易出现爆舱（尤其是热门航线），不可避免有些柜子被甩。其实，甩柜完全是船公司的
原因，因为船公司为了保证满载——不浪费任何一个舱位，所放出来的舱位数经常会多于实际的舱位数
。比如：本来分配给这个港口只有100个舱位，但是船公司却放了110个舱位给货代或货主，到时候多出
来的10个舱位的柜子肯定没办法装完——只能甩了，延到下一班船。当最终被甩的可能会少于10个舱位
，因为预先放的110个舱位当中，可能有撤舱的、有赶不上船的、报关有问题走不了的，或其他原因不走
的，所以最终被甩的也许有五六个。当然，最终能走也有可能不到100个——撤舱的或赶不上的超过10个
。三、哪些柜子容易被甩？船公司要甩哪些柜子，是有选择的，并不是按照先到先得的顺序，而是会把
运费较低、与船公司关系一般、或船公司认为不重要的客户的柜子优先给甩了。所以，如果你货量小，
如果你和船公司没啥关系，如果你的货代实力不强，那么你的柜子被甩的几率就会比较高。四、“甩柜
”后该如何操作？1.漏装 是指货物已进港并报完关，在装船时被船公司甩柜，不需要单独报关和报检，
因为这种是已经被海关放行的柜子，因为船公司的原因没有上船，船公司会安排上另一条船或延至下一
航次出运，中间不需要第二次报关。这就是所谓的“漏装”。/2.退关重新申请但如果向船公司申请不了
漏装，或由于其他原因海关不同意做漏装，就需要凭船公司新的舱位确认及新的船名航次提单号发货人
就得向海关办理退关手续，委托车队去船代/船公司办理移箱改配，并支付相关费用（改配有移箱费和操
作费）。改配需要删单重报。五、费用及由谁承担？遇到甩柜的情况，因船公司提单有免责声明，并不
构成违约。因此船公司一般也就不承担整体转船之外的其他费用。货代公司都会要求发货人来承担漏装
等一系列费用。且启运港的甩柜问题，涉及的是启运港的费用，不可能要求国外客户来承担。转船费--
因船公司甩柜原因，一般由船公司统一转船，即使不同意办理，一般也可以申请减免。滞箱费--因船公
司甩柜原因，一般都能申请减免。海运费差额--船公司一般以开船日作为计算海运费的依据。通常月中
或月底出货遇到甩柜，容易滑入下一个计价期，有可能遭遇海运费上涨的风险。但即便如此，一般也无



法申请减免，需海运费付费方自行承担。改单费--因船公司甩柜原因，一般都能申请减免。注意：通常
船公司甩货只会甩一次，但确实发生过连甩两三次的事例，为避免客户纠纷，尽量让货代找船公司要书
面的甩柜通知，与客户沟通好。/六、货主没有过错为什么还要承担甩柜的风险？对于甩柜，虽然都是由
于船公司的原因，但是船公司对此是不负任何责任的。是不是觉得很“霸王”？没办法呀，船公司就是
大爷。你货量少，能把他们怎么样？在货代行业，没有货量就没有发言权，就是这么现实。甩柜的受害
方是货主、发货人和货代。他们可能因此导致二次报关、交货延期、甚至导致客户索赔或丢失客户。甩
柜问题出现的根源在于船公司为了追求利益最大化，多放舱位，而对服务不够重视。虽然发货人骂声一
片，但是船公司依然“我行我素”。目前来看，这个问题还没有解决的迹象，在未来相当长的一段时间
内，这个问题将持续存在。七、有关“甩柜”的积极操作走海运时间长了，或多或少总会“甩柜”的情
况。我们能做的就是尽人事听天命。能避免的我们尽量避免，能补救的就及时补救。实在不行，就正常
走转船流程。对容易爆舱甩柜的时间点（如重大节日等）进行提前规划，尽量避开这个时间段，让“甩
柜”尽量少发生。各种截止时间之前尽早完成相关操作。货物上船前时刻关注货物动态，及时确认是否
货物正常上船。收到甩货通知，第一时间确认是否还有上船机会。货物确定被甩，马上联系操作相关转
船、单证等手续。与客户及时沟通，千万不要隐瞒，以诚恳、专业的态度，让客户接受。所以在选择货
代的时候，货比三家，问清楚船公司，然后不要选最贵的那一家，也一定不要选最便宜的那一家，而是
选价格在中间的那一家。报价最贵的哪一家可能真的是拿到的价格不太好，不是自已的优势航线，价格
最便宜的那一家不排除有恶意的放水行为，报价在中间的那一家相对来说最靠谱。个人观点仅供参考。
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最便宜的那一家不排除有恶意的放水行为，报价在中间的那一家相对来说最靠谱。个人观点仅供参考。
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