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产品详情

老板想要把平台做的好，就是你的方案设计出与众不同的好处，让用户稳赚不赔，让他lingfengxian，让
他收益有回报，这都是好的方案，要给别人好处，那没有好处用户就不会来，下面这个方案供大家参考
：

两个身份机制：代理和合伙人

代理：购买指定产品即可成为代理，享受直推收益

合伙人：成为代理后推荐两个人成为代理即可升级，享受直推收益和间推收益

例：

如A用户购买了产品成为代理A用户往下发展B1和B2消费，获得直推奖励200元A用户升级为合伙人身份，
独立出去发展团队，B1和B2贡献给上级A用户发展B3身份，获得直推奖励100元和间推奖励200元，加上前
面的200元是不是回本了现在B3也想成为合伙人，推荐了C1和C2消费，获得直推奖励200元B3升级为合伙
人，脱离A用户的团队独立出去发展，把C1和C2贡献给A而A可以获得间推奖励，C1和C2各200元，并获
得C1和C2这两个下线当C1和C2也想成为合伙人，又各自推荐两个人消费，以此类推⋯

平台可以拿一款或几款产品作为平台的引流产品，引流产品引流的同时，也会给其他产品带来流量，因
为用户是会产生其他需求的，把产品的50-80%的利润（除开成本）回馈给用户，我们的目的是快速清库
存，看似把利润都给出去了，但是只有到手的钱才是你的利润，并且在产品引流的同时，也可以给其他
的产品带来流量。



记住，当你产品毛利有50%左右及以上的时候，就不要光卖产品了，你就要想办法支持，让别人越来越
好，因为别人越来越好，你才能越来越好。

如需完整方案或者其他方面问题的读者，可以评论留言私信
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