
蚁丛旅游：旅游+互联网+通证，打造用户与商家共赢的旅游生态系统

产品名称 蚁丛旅游：旅游+互联网+通证，打造用户与商
家共赢的旅游生态系统

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

一家旅游公司——蚁丛旅游，是如何做到注册用户突破1000万，联盟链上线仅2个月注册用户就突破400
万的？答案就在于蚁丛创新的商业模式上。

在探讨蚁丛旅游商业模式之前，先来梳理一下景区旅游的发展脉络：

景区旅游1.0：主要靠门票收入

景区旅游2.0：景区提供更多服务，靠二次消费

景区旅游3.0：旅游＋互联网，线下线上结合提供服务

景区旅游4.0：旅游+qukuailian，景区门票实现互通，数字门票、门票即为通证

蚁丛旅游就是走在这4.0阶段的先锋

1、蚁丛旅游与银联商务、游呗旅游、同程旅游、百度、携程、腾讯、优量汇、穿山甲、今日头条等多家
企业达成了业务合作关系。

2、蚁丛旅游是一种结合了传统旅游、互联网和通证经济的新型旅游模式。它融合了传统旅游、互联网、
通证经济三大属性。

首先是经营旅游线路等相关旅游产品；



通过加入互联网属性，会员和市场之间以及公司内部的沟通变得更加便捷，同时也提供了更便捷的消费
体验；

通证经济的属性让用户的每个参与行为都能产生价值，有效地培养用户的粘性，打造共赢的生态系统。

3、积分通证有效植入旅游产业，打通线下实体商家、线上商城、旅游景点、旅行团、酒店住宿、火车出
行、飞机出行等整个旅游生态。

4、借助DAPP系统，蚁丛旅游实现了引流、留客、变现和转分享的完美结合，让用户、商家和公司都能
够实现共赢。

蚁丛旅游模式业务逻辑

1、完成广告任务拿收益

每天花费3分钟时间完成广告任务，即可获得奖励积分。这些积分可以在APP内直接兑换全国各地的景点
门票、酒店住宿和商品等。

每天3分钟看5个视频，一年赚8000+，6个账号可赚超过4万元。

2、分享推广拿收益

每成功拉一位新人进场，可以获得新人消费收益的5%作为奖励。而被邀请的新用户再拉新用户，邀请者
还可以获得0.25%的收益。

1、投资拿收益

用户可以在平台上购买积分兑换gaoji任务。完成这些gaoji任务可以获得更高的收益。

4、团队奖励

用户的升级是根据团队贡献值计算的。当团队中的成员兑换一定数量的积分任务时，团队贡献值会相应
增加。团队兑换的任务数量越多，任务级别越高，团队贡献值就越大，达标后用户就可以升级为达人。

上面可能说的可能并不是很清楚，下面具体举例用数字说明用户能拿拿到多少收益：

1、静态不投资收益：

10积分30天释放12积分，每兑换一次赚2积分

一年复利倍增可兑换220次，220×2=440积分

440-10（公司赠与的10个，只能兑换预约景区门票）=430积分

430×22元（当下价值）=9460元



9460元减去手续费35%（手续费分50%.35%.28%.25%）即9460×（1-0.35按照一年后的活跃度）=6149元，
假如一家五口人，五个账户即6149*5=30000。（假如再把亲属朋友的再增加五个账户那就是6万元）

2、静态+分享

直推6%，间推6%×5%，可以忽略不计

平台赠送10的任务包即推荐人得0.6积分/月（每推荐1人0.6/30天）

0.6×220次（一年可兑换任务次数）=132积分

132×22元（时价）=2904元

2904×（1-0.35）=1887元

一年为你创造1800元，100个就是18万

蚁丛旅游平台收益来源

1、旅游二次消费，以及提供景区门票、机票、火车票、酒店住宿服务，获得返点和佣金。

2、当平台流量足够大的时候，可以嫁接任何资源，比如旅行社、电影院，都是盈利点，等用户量到一定
程度，收益就会产生巨变。

3、广告收益：在用户观看小视频时，平台可以通过展示广告来赚取广告费用。一条广告5分收益，按目
前来算公司每天可得30多W收益，光这一点就能为公司持续造血，以及手续费销毁来消除泡沫。
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