
消费增值：盈利池托底积分价值，保证积分永远单边上扬

产品名称 消费增值：盈利池托底积分价值，保证积分永远
单边上扬

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

消费增值模式是如今消费市场中备受瞩目的一种新趋势。其核心想法
是通过让消费者在购买产品或服务的同时获得更多的附加价值，从而
提升他们的购买体验和忠诚度。而其中一个重要的元素就是积分增值
。

核心逻辑：

1.消费赠送积分，同时产品利润进入盈利池托底积分价值和卖出回购

2.每笔订单利润进池利润金额*70%为赠送用户同等价值的积分，促使
每笔新增消费进池资金的增长大于流通积分的增长，保证积分价格永
远单边上扬

3.积分卖出，用户兑换现金零钱提现时需要扣留20%回流到盈利池，
促使每笔新增积分卖出时盈利池的资金消耗比流通的积分消耗少，保
证每笔卖出积分订单都推动积分价格单边上扬



4.2倍或3倍收益强制退出机制：所有会员消费获得的积分总量*积分增
长后的价格，超过消费金额2倍或3倍，则系统强制卖出用户积分余额
变成零钱余额，强制退出，复投方可继续参与消费增值

5.前期用户退出较快，积分价格增长较快，后期会逐渐增速降低，但
始终保证积分单边上扬，到某个瓶颈期，新用户进来获得积分较少，
增长退出较慢时，前期获利用户会产生悲观情绪进行卖出积分，大量
卖出积分后，平台积分迅速减少，但盈利池资金减少比积分减少慢，
积分再度快速上扬，重新激活市场进入一个新的上涨循环

6.随着平台越做越大，进行天使轮-A轮-B轮-C轮-D轮等融资，融资后
部分资金可以作为消费补贴拉动消费，增加盈利池金额和积分加速上
涨，让更多用户获利。

7.最终，平台发展到足够体量，用反并购上市逻辑让用户积分兑换上
市公司股份，通过证券市场二级市场增值变现，平台创始人和大团队
长根据贡献获得配股，锁定期过后交易变现实现财务自由。

让我们用一个具体的例子来说明这个模式：

例如：100元的商品，拿出30%的利润进入股权分红池，铸造价值70%
的积分，价格1元起。

A用户购买第一单100元产品，30%利润进入分红池，同时铸造70%价
值的积分，30×70%=21元，初始积分1元起，A用户获得21个积分，30
÷21=1.43元/个。

B用户购买100元的商品，30元进入分红池，同时铸造70%价值的积分
，30×70%=21元，当前积分1.43，B用户获得21÷1.43=14.6个积分，总
分红池60÷总积分池35.6=1.68元/个。



平台每卖出一件商品，积分的股权价值就是上涨一次，经过精算，在
一百的订单后，积分单价会上涨到5.17元一个。
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