
买单出口与代理进出口的区别和优缺点

产品名称 买单出口与代理进出口的区别和优缺点

公司名称 深圳市红三羊供应链有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市罗湖区南湖街道东门南路1006号文锦渡口
岸综合报关大楼628E

联系电话 0755-25108873 18807550903

产品详情

无论你是刚成立的外贸公司，还是刚转型做外贸的工厂，亦或是自己做外贸的SOHO,在没有获得进出口
权之前是不能以自己的名义出口的。想操作出口，只能借助于别的平台。一般有两种方法，一种是找外
贸代理操作，二是买单出口。/（一）找外贸代理操作所谓外贸代理就是帮助没有出口权的公司或个人出
口，处理报关数据、收结外汇和退税等一整个外贸流程，也称作一条龙服务。和买单出口的区别在于代
理出口可以退税，并且外汇是代理公司账户收结，避免了个人账户收款的不便。外贸代理的基本流程：
（以SOHO为例）1、与代理签订外贸代理协议；2、SOHO做好PI（附代理账户），发给国外客户，客户
将款打到代理公司账户；若SOHO有离岸账户，外商打款给你后转到代理账户；代理收到后结汇。3、和
工厂商定付款方式和付款时间，让代理把货款打给工厂。4、工厂安排生产并负责商检等。5、货物生产
完后找货代，同时出口代理准备箱单发票外销合同（即报关资料）提供给货代报关行。6、货代负责报关
，港口操作及运输（有那种代理货代一体的公司，他们可以全包办）。7、海关预录联和提单出来后，通
知工厂开增票（开票zuihao不用那么着急，因为增票上的商品信息要和报关单上保持一致才能退税）。8
、增票，提单，外汇到齐以后，出口代理整理资料申请退税（或者提前垫付退税）9、退税下来后连同税
前利润一并打到你私人账户（也可以在退税之前结算税前利润），注意公对私打钱时，需要交1.5%-3%
的个人所得税，这是代理需要代扣的，是透明收费。也有一些代理可以不扣税点，但需要你提供运费发
票。注意事项：1.增票问题。通过代理出口必须要让工厂开代理抬头的增票，这样才能拿去国税退税。
开增票也有很多注意事项，一定要和报关单上的信息一致，否则无法退税。2.退税问题。通过代理出口
，主要是为了拿退税的。拿退税要满足几个必要条件：①工厂能开正规的增票②付工厂的货款必须从代
理的账上出去，并且金额要和增票开具的金额一致③在国税系统电子口岸查到这票信息。3.收结外汇问
题。无论是外商直接把钱打给代理，还是通过离岸转给代理，需要注意这笔外汇必须是从境外汇进来的
（香港账户算境外），不限制地域。另外代理收到的外汇应与报关的金额差异在5%以内，因为一些小插
曲多一点或少一点美金是不影响出口的，只要保证在合理范围内即可。/（二）买单出口买单出口的定义
及适用范围：“没有出口权的企业买别人的核销单,以别的进出口公司的名义出口”。因为自2012年8月1
号开始，国家取消核销单了，所以现在买单出口实际买的就是别的公司的名义，以别的公司抬头在国内
报关，做发票箱单等。买单适用于①出货比较少，没必要正常报关出口折腾；②工厂开不了增票，不能
正常报关退税，只能买单；③退税率较低或为零，开票成本又太高，可选择买单。买单出口的流程：国
内：货物生产完后，找到买单公司或者货代（一般货代就包办了），提供件重尺等数量单位，货代准备
报关资料（箱单发票，委托书等），然后正常报关货运等。国内的这套流程几乎不用操心，全权委托货



代来做。国外：目的港清关问题。报关时用的资料可以跟给目的港客人的清关资料抬头不一致的。但是
必须要求单证统一，即提单、箱单、发票必须是同一抬头公司。因为国外和国内不联网，就算你公司没
有出口权，依旧可以给外商你们公司的抬头的单证。至于给客人清关用的产地证，熏蒸证等证书可以找
代理来做，都能做到单证统一。这也适用于外贸代理操作。外汇问题：虽然买单出口是用别的公司的名
义出口的，但不意味着外汇就必须打到该公司账户，货款外汇可以打到任意一个公司外汇帐户，个人帐
户。不过每年个人外汇账户收汇上限5万美金，超过这个数就得换一个账号了，所以少量的情况下走走买
单比较划算。总体来说，买单出口让更多没有出口权的公司、SOHO、以及有特殊要求的公司有了更方
便的外贸方式。退税问题：买单出口是不能做退税的。原因有二，一是生产工厂没开增票，没有增票不
能去国税申请退税，二是卖单的公司只是提供资料，因为他们手头也没有增票，所以退税也不会退到他
们账户上。所以,大家不必担心卖单的公司会去拿退税。要退税的话，只能用代理出口的形式，由工厂开
票到代理公司。另外因为不要退税，所以可以在跟工厂拿货的时候以"不开票价"成交，这样省成本，增
利润。/1、外贸代理：外贸代理可以收汇、付汇，核销退税一条龙服务，制作全套报关单据。优点：①
代理的抬头一般是A类抬头，查验率相对较低。②代理操作有退税，利润有保障；③操作正规，整套外
贸流程交给代理，较省心省力。④合作较稳定。缺点：①服务费相对于买单费用高一些；②需要配合和
协调的流程较多。2、买单出口：买单出口即买一套出口报关单据，用个人账户收汇。优点：①交给货代
一切搞定，这种操作比较简单；②买单费较低，一般200-500就能搞定。缺点：①买单出口一般是B类及
以下企业抬头，查验率相对较高；②买单没有退税，失去一部分应得的利润；③个人账户收汇，额度有
限制，银行有时会管制，较为麻烦。④合作较不稳定两种方式各有优劣，客户朋友们可以参考自身的情
况进行选择。无论你是刚成立的外贸公司，还是刚转型做外贸的工厂，亦或是自己做外贸的SOHO,在没
有获得进出口权之前是不能以自己的名义出口的。想操作出口，只能借助于别的平台。一般有两种方法
，一种是找外贸代理操作，二是买单出口。/（一）找外贸代理操作所谓外贸代理就是帮助没有出口权的
公司或个人出口，处理报关数据、收结外汇和退税等一整个外贸流程，也称作一条龙服务。和买单出口
的区别在于代理出口可以退税，并且外汇是代理公司账户收结，避免了个人账户收款的不便。外贸代理
的基本流程：（以SOHO为例）1、与代理签订外贸代理协议；2、SOHO做好PI（附代理账户），发给国
外客户，客户将款打到代理公司账户；若SOHO有离岸账户，外商打款给你后转到代理账户；代理收到
后结汇。3、和工厂商定付款方式和付款时间，让代理把货款打给工厂。4、工厂安排生产并负责商检等
。5、货物生产完后找货代，同时出口代理准备箱单发票外销合同（即报关资料）提供给货代报关行。6
、货代负责报关，港口操作及运输（有那种代理货代一体的公司，他们可以全包办）。7、海关预录联和
提单出来后，通知工厂开增票（开票zuihao不用那么着急，因为增票上的商品信息要和报关单上保持一
致才能退税）。8、增票，提单，外汇到齐以后，出口代理整理资料申请退税（或者提前垫付退税）9、
退税下来后连同税前利润一并打到你私人账户（也可以在退税之前结算税前利润），注意公对私打钱时
，需要交1.5%-3%的个人所得税，这是代理需要代扣的，是透明收费。也有一些代理可以不扣税点，但
需要你提供运费发票。注意事项：1.增票问题。通过代理出口必须要让工厂开代理抬头的增票，这样才
能拿去国税退税。开增票也有很多注意事项，一定要和报关单上的信息一致，否则无法退税。2.退税问
题。通过代理出口，主要是为了拿退税的。拿退税要满足几个必要条件：①工厂能开正规的增票②付工
厂的货款必须从代理的账上出去，并且金额要和增票开具的金额一致③在国税系统电子口岸查到这票信
息。3.收结外汇问题。无论是外商直接把钱打给代理，还是通过离岸转给代理，需要注意这笔外汇必须
是从境外汇进来的（香港账户算境外），不限制地域。另外代理收到的外汇应与报关的金额差异在5%以
内，因为一些小插曲多一点或少一点美金是不影响出口的，只要保证在合理范围内即可。/（二）买单出
口买单出口的定义及适用范围：“没有出口权的企业买别人的核销单,以别的进出口公司的名义出口”。
因为自2012年8月1号开始，国家取消核销单了，所以现在买单出口实际买的就是别的公司的名义，以别
的公司抬头在国内报关，做发票箱单等。买单适用于①出货比较少，没必要正常报关出口折腾；②工厂
开不了增票，不能正常报关退税，只能买单；③退税率较低或为零，开票成本又太高，可选择买单。买
单出口的流程：国内：货物生产完后，找到买单公司或者货代（一般货代就包办了），提供件重尺等数
量单位，货代准备报关资料（箱单发票，委托书等），然后正常报关货运等。国内的这套流程几乎不用
操心，全权委托货代来做。国外：目的港清关问题。报关时用的资料可以跟给目的港客人的清关资料抬
头不一致的。但是必须要求单证统一，即提单、箱单、发票必须是同一抬头公司。因为国外和国内不联
网，就算你公司没有出口权，依旧可以给外商你们公司的抬头的单证。至于给客人清关用的产地证，熏
蒸证等证书可以找代理来做，都能做到单证统一。这也适用于外贸代理操作。外汇问题：虽然买单出口
是用别的公司的名义出口的，但不意味着外汇就必须打到该公司账户，货款外汇可以打到任意一个公司
外汇帐户，个人帐户。不过每年个人外汇账户收汇上限5万美金，超过这个数就得换一个账号了，所以少



量的情况下走走买单比较划算。总体来说，买单出口让更多没有出口权的公司、SOHO、以及有特殊要
求的公司有了更方便的外贸方式。退税问题：买单出口是不能做退税的。原因有二，一是生产工厂没开
增票，没有增票不能去国税申请退税，二是卖单的公司只是提供资料，因为他们手头也没有增票，所以
退税也不会退到他们账户上。所以,大家不必担心卖单的公司会去拿退税。要退税的话，只能用代理出口
的形式，由工厂开票到代理公司。另外因为不要退税，所以可以在跟工厂拿货的时候以"不开票价"成交
，这样省成本，增利润。/1、外贸代理：外贸代理可以收汇、付汇，核销退税一条龙服务，制作全套报
关单据。优点：①代理的抬头一般是A类抬头，查验率相对较低。②代理操作有退税，利润有保障；③
操作正规，整套外贸流程交给代理，较省心省力。④合作较稳定。缺点：①服务费相对于买单费用高一
些；②需要配合和协调的流程较多。2、买单出口：买单出口即买一套出口报关单据，用个人账户收汇。
优点：①交给货代一切搞定，这种操作比较简单；②买单费较低，一般200-500就能搞定。缺点：①买单
出口一般是B类及以下企业抬头，查验率相对较高；②买单没有退税，失去一部分应得的利润；③个人账
户收汇，额度有限制，银行有时会管制，较为麻烦。④合作较不稳定两种方式各有优劣，客户朋友们可
以参考自身的情况进行选择。
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