
共享店铺模式：餐饮品牌的新出路

产品名称 共享店铺模式：餐饮品牌的新出路

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

在当今竞争激烈的餐饮市场中，许多品牌正面临着空座率、引流活动等挑战。为了应对这些问题，一种
具有超强生命力的商业模式——共享店铺模式应运而生。

一、共享店铺模式的优势

共享店铺模式通过众筹开店、降低租金、引入高消费股东等方式，为餐饮品牌带来了诸多优势。

首先，这种模式降低了品牌的租金和投入成本，减轻了经营压力；

其次，通过引入高消费股东，品牌能够快速回笼资金，锁定客户，带动业绩；

最后，共享店铺模式还能丰富品牌的赢利点，通过口碑分享、关系分享等方式全方位引流，提高品牌竞
争力。

二、共享店铺模式的玩法

确定合作方式

在引入共享店铺模式时，餐饮品牌需要选择合适的合作方式。常见的合作方式包括充值成股股东、签署
合作协议等。品牌可以根据自身情况和需求，选择合适的合作方式。

2. 开展业务

在开展业务方面，股东可以通过转赠专属二维码、会员卡或优惠券等方式，将意向顾客引流到店。顾客
领取后，到店核销、消费，股东即可获得人脉长期的分红，以及人脉下级的消费分红（实现二级分润）



。这种方式能够有效地扩dapinpai的客源，提高业绩。

3. 分红到账

为了确保分红的精准无误，共享店铺模式采用了系统与手机绑定的方式。股东可以实时查看分红到账情
况，并及时进行核对。这种方式能够确保分红的透明度和准确性，增强股东的信任感。

三、适合共享店铺模式的商家类型

互补性商家

互补性商家指的是与餐饮品牌具有互补关系的商家。例如，高端会所可以与餐饮品牌合作，共享客户资
源，实现互利共赢。

2. 门店大客户

门店大客户是指具有高消费、高忠诚度的客户。通过引入这些客户作为股东，餐饮品牌能够快速锁定目
标客户群体，提高业绩。

3. 有资源的机构

有资源的机构包括商业协会、企事业单位等。这些机构拥有广泛的客户资源和人脉网络，可以为餐饮品
牌提供稳定的客源和口碑推广。

4. 亲人、朋友

亲人、朋友是具有高信任度的固有资源。通过引入这些股东，餐饮品牌能够建立稳定的客户关系和信任
度，提高品牌忠诚度。

共享店铺模式为餐饮品牌提供了一种全新的商业模式和解决方案。通过众筹开店、引入高消费股东等方
式，这种模式能够帮助品牌降低成本、提高业绩、丰富赢利点。

同时，这种模式还能够为消费者带来更多的优惠和福利，实现共赢。因此，对于面临挑战的餐饮品牌来
说，引入共享店铺模式无疑是一种值得尝试的新出路。
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