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老板，好好看一下这个商业设计啊，非常非常非常重要

像我们吉林的客户一样，在社交媒体平台上直播卖货，直播卖人参、人参片、阿胶等等，卖各种各样的
东西，但是现在线上直播的价格很透明，竞争的很厉害，那这个客户经过朋友的介绍后，找到我们，希
望有一个好的模式方案能够帮助他更好的卖货，后面根据他的情况给他支了一招，生意比过去好了30%
，那是怎么做的呢，接下来给大家讲讲这个模式方案是怎么做的，供大家参考参考

点，先建立自己的公众号小程序，做私域流量，私域流量和公域流量的区别在于，公域流量需要花费大
量钱财去购买，并且购买之后，这个流量还是不属于你的，过一段时间就会回归到平台上；而私域流量
就是可以沉淀自己的用户，当用户进来后，其用户数据都掌握在自己的手上，而且我们还能通过多种玩
法，去让用户产生裂变（这是公域所没有的，是私域的优势玩法）

第二点，拿出一款或者几款SKU，专门做引流产品，如产品定价500元，成本100元，那我们就把其中的60
%的利润回馈给用户，如直推奖励设置为20%（100块），间推奖励40%（200块），用户通过推荐别人消
费，即可获得奖励，从而让用户产生裂变效应

第三点，落地实施模式方案，实行会员制度

会员等级分为两种：代理和老板

代理：购买引流产品即可成为代理，享受直推收益

老板：成为代理后推荐两个用户成为代理即可升级，享受直推收益和间推收益



这个客户通过这个方案已经发展了20多万会员，每人500块，等于500×20万=1亿，减去分佣奖励和成本
还有2千万，而且这还只是引流产品所带来的，客户还有其他的SKU没有计算上，另外还对接了广告电商
模式，用户通过观看广告可以释放绿色积分，转换成零钱，而在用户观看广告的同时，平台也有广告收
入。

如需完整方案或者其他方面问题的读者，可以评论留言私信
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