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产品详情

1、什么是跨境电商？跟国内的某宝、某东、某多多等类似。主要区别在于国内电商面对的是guoneishicha
ng，而跨境电商面对的市场几乎覆盖全球。/2、2023年跨境电商还可以做吗?可以，2022年是跨境电商行
业“喜忧参半”的一年，喜的是国家政策大力支持，RCEP落地所带来的政策红利、以及新兴市场崛起、
行业迎来了前所未有的发展机遇。“忧”的是全球经济增速放缓、通货膨胀、俄乌冲突、疫情反复、汇
率波动等因素而带来的压力。但经过2022年的洗礼，2023年跨境电商行业已开始步入成熟稳定的新发展
阶段。随着海外购买力的恢复、海运费的下降、以及TEMU、TikTok等平台为代表的跨境“新秀”强势
崛起，为许多跨境卖家提供了难得的机遇。随着国内制造业的升级以及在国货出海的浪潮下，跨境电商
正迎来“黄金时代”3、不会英语可以做跨境电商吗?当然可以，大多数跨境电商卖家，英语水平都不怎
么样，有些最多是英语四级水平，有些压根一个单词都不认识，但他们善于运用翻译工具，像deepl、谷
歌翻译等工具基本可以满足日常的运营需求。当然，如果懂英语会更有优势。4、刚接触跨境电商,要选
择哪一个平台?刚接触跨境电商的新手,可能在之前就有听说到像亚马逊、虾皮、速卖通、ebay等这些平台
。这些平台都是目前最主流的跨境电商,而且市场几乎覆盖全球。你在这些平台注册一个店铺,就可以把东
西卖给不同国家的客户。除了这些主流平台,还有很多新兴平台，但面对的市场比较单一。主流跨境电商
平台各方面都已成熟,流量大,但同时竞争也大。新兴平台竞争小机会多,但会遇到各种各样的问题。至于
选择哪个平台,可以结合你自身的优势,或者对哪个市场比较感兴趣,来选择平台。如果非要推荐,我建议新
手可以从虾皮、速卖通、Coupang等平台入手。5、做跨境电商,要去哪里找货源?很多卖家基本上都会在1
688和义乌购这两个线上平台找货源,这些平台都汇集了很多供应商,有源头工厂提供的一手货源,二手经销
商,大家注意甄别。新手前期关注这两个货源已经足够。如果后期想找一些比较垂直类的货源网，可以关
注包牛牛(箱包货源）、玩具巴巴(玩具货源)、网商园(服装货源）、娜拉美妆(美妆货源）、开山网(女鞋
货源》、批发户(首饰货源)、生意网(童装货源)、挚爱母婴(母婴用品)、食品代理网《食品货源)等。6、
刚开始做跨境电商,我该怎样选品呢?首先,千万不能凭自己的感觉选品,一定要有数据支撑。不同国家风俗
、文化、宗教、地理位置的差别,也造就了不同的偏好和需求。也是基于此市面上诞生了很多选品工具，
有收费的,有免费的,新手前期推荐看谷歌趋势和亚马逊排行榜来进行选品即可,他们都是免费的（网上搜
名字即可找到）,如果后期不够用了也可以选择付费的Jungle Scout/7、做跨境电商不想囤货，可以做一
件代发吗?可以，99%的新手都是从一件代发开始做起，没有谁一开始就会去囤货卖，因为那样风险太大
了。新手前期可以从一件代发的无货源模式做起。等哪个产品爆单了，再开始自己囤货卖。上面提到的
货源网，大都支持一件代发8、什么是一件代发?一件代发怎么操作?一件代发是指我们在网店卖东西的时



候不需要自己囤货，而是将买家的订单和物流信息传给供应商（相当于我们在某宝下单，只是把地址等
信息换成客户的），然后由供应商将商品快递给客户。随着国际物流等基础设施的完善，一件代发业务
也逐渐在跨境电商领域内发展。国内有很多货源网支持一件代发到海外。如果你在货源网找的供应商不
支持一件代发到海外，你可以先找好跨境物流（E邮宝、DHL、递四方、云途、燕文等物流平台都是不
错的，网上搜都能找到)。过程就是你让国内的供应商发到这些跨境物流指定的国内仓库，然后由跨境物
流平台发到海外客户手里。9、怎样注册跨境电商营业执照?一般建议注册公司类型的营业执照,不建议注
册个体户。因为现在很多跨境电商平台都要求企业资质才可以注册店铺。现在注册公司已经很简单了,很
多地方都支持线上申请。自己注册的话,几乎0费用。公司2014年开始就实行认缴制了，不用实际缴纳资金
。后期会涉及到税务申报,自己申报也是0费用。但对于那些不想自己注册、没有注册地址、不想自己申
报税务的小伙伴,可以直接找代办(某宝或当地会计公司都能找到)全包费用一年1000+左右。10、注册店铺
需要哪些资料?去哪里注册?一般需要营业执照、邮箱、电话号码、身份证、收款账户。有些平台会要求
你要有电商运营经验证明(平台流水账单截图)，没有电商运营经验是不是就没办法开店了,其实不是的,想
获取这些流水账单很容易,可以找熟人要或者某宝mai。当你选择好平台后，就去电脑搜他们的官网，一
般首页就能看到注册店铺的按钮,公众hao也能找到注册店铺的选项。按他们的要求，一步一步填写信息
即可。等他们审核成功后,你就可以开始你的跨境电商之旅了。11、出单后如何发货，找物流新手前期直
接线上找跨境物流公司即可,像E邮宝、DHL、递四方、云途、燕文等物流都是不错的。网上搜一下他们
的官网，根据你的产品体积、重量、价格、时效等要素,选择一种适合的寄送方式即可。12、跨境电商要
怎样收付款?跨境电商收付款不像国内电商那么简单，我们需要注册海外的银行账户(美国或香港）,但注
册美国跟香港银行账户太麻烦了,大部分卖家都会选择通过第三方收款平台来收款,像 Payoneer 、 wo
rldfirst .PingPong、lianlianpay都是一些不错的收款平台,网上进入他们的官网，完成注册,再绑定你国内的
银行卡即可。13、跨境电商需要多少启动资金看你选择哪个平台，有些平台要收月租像亚马逊(39.99美金
/月)、但大多数都不收月租。有些平台要收保证金，例如虾皮3000人民币，有些不收保证金。如果选择不
收月租、不收保证金的平台。例如ozon，启动资金就是注册营业执照的费用(500-1000）+一键铺货软件(
 30-50块）+电脑（2000+)出单以后你需要采购的费用(一件代发，出一单付一单的费用)。杂七杂八加起
来4000块钱都可以开启你的跨境生意。14、产品如何获取流量首先。流量分为站内流量和站外流量。站
内流量:平台一般会给新开的店铺流量扶持，后面会根据客户的评价、准时回复客户信息、发货是否准时
等因素来给你的产品推送自然流量。上面这些因素做得越好，评分越高，得到的自然流量当然越多。当
然，平台还有付费流量。就是开广告，根据点击浏览转化等效果来收取你的广告费。新手前期先把站内
流量弄好即可。关于站外流量就是利用海外媒介(Facebook、谷歌、tiktok等）来给自己的店铺引流。站外
流量同样分为自然和付费两种流量。自然流量的获取需要你沉下心来做好内容吸引粉丝，付费流量则直
接在海外媒介投放广告。
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