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产品名称 社交电商裂变营销模式：2+1链动模式
【浙江软件开发】

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 13631799010 13631799010

产品详情

目前比较流行的商业模式是基于社交电商的裂变式营销模式。

这种模式通过社交网络的传播，让用户主动分享商品或服务，从而实现裂变式营销，这种模式的优势在
于，用户可以通过分享获得一定的奖励，从而激励用户更加积极地参与裂变。同时，这种模式也可以通
过多样化的功能设计，来满足不同等级用户的需求，从而实现更加多元化的商业模式。

例如，可以设计不同等级的会员制度，给予不同等级的用户不同的优惠政策和奖励，从而激励用户更加
积极地参与裂变。此外，还可以结合系统的多样化的功能，例如积分、折扣、返利等，来设计更多的优
惠政策，从而吸引更多的用户参与裂变。总之，基于社交电商的裂变式营销模式，可以实现真正意义上
的激励，让员工、代理、客户能够主动去裂变，并且实现商业模式的多元化。

像目前市面上比较火爆的社交裂变营销模式是【链动2+1商业模式】

链动2+1的本质是一种激励手段，是帮助机构或品牌方，快速构建获客打造团队、扩宽客源渠道、帮助品
牌提升销量的一种快速裂变的商业模式。它是基于传统的分销的模型之上建立的，并且合理合规，主要
用于门店激发员工积极性、激励客户带新客户，目标群体不仅可以享受购物的折扣、也可以获客下线客
户消费的相应佣金和奖励。

如需完整方案或者其他方面问题的读者，可以评论留言私信
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