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老板学会这个方案，你的生意就火爆

老板要学会把用户变成你的合伙人，让用户去帮你去做推广，然后给用户20-60%的佣金，那么用户是不
是就有去往下去推人的动力了？给大家看个方案，近操作了一个做白酒的客户，他做的是酱香酒，你看
我是怎么用商业模式去帮他卖的，通过模式方案，迅速的帮助客户做大做强。

首先，需要制定一个可行的商业模式来充分利用互联网的优势，根据白酒行业的特点和市场情况，考虑
开发线上销售平台，做自己的私域流量，确保产品质量，提供良好的客户体验，那么有什么好的商业模
式可以帮助平台去快速起盘引流呢？

链动2+1引流模式，这套分销模式简单粗暴，简单易上手，接下来给大家讲讲这个分销方案的玩法：

会员层级：代理和合伙人

代理：购买指定产品即可成为代理，享受20%的直推收益

合伙人：推荐两名用户成为代理即可升级为代理，享受60%的直推收益，40%的间推收益

如499的白酒，成本150，留49盈利，直推奖励100元，间推奖励200元

A用户购买白酒礼包成为代理

A用户推荐A1和A2消费，A用户获得直推收益200元



A用户升级为合伙人，把A1和A2贡献给上级合伙人，自己出去发展团队

A用户推荐A3消费，A用户可以获得直推+间推收益共300元，那A用户是不是已经回本了？

A用户现在推A4、A5、A6⋯，每直推一个人都是300元的收益，直推越多，收益越高

当A3也想成为合伙人，推荐了B1和B2消费，获得直推收益200元

A3把B1和B2贡献给A，升级为合伙人脱离A的团队，独立出去发展

而A则可以获得B1和B2的间推奖励各200元，并获得B1和B2这两个下级

当B1和B2也想成为合伙人，也各自推荐两个人消费，以此类推⋯

从推荐的第三个人开始

层1人

第二层2人

第三层4人

第四层8人

第五层16人

第六层32人

第七层64人

第八层128人

可以看到，当一个用户有效裂变下去，都是成倍递增的，每一个人所带来的收益都是200去，裂变到第八
层用户所获得收益在5万左右，假如用户认识9个爱喝酒的朋友，每个朋友都能够有效裂变，那么所带来
的收益是巨大的，并且并不止八层，可以无限链动下去。

如需完整方案或者其他方面问题的读者，可以评论留言私信
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