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公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

广告电商+分享购+超级APP为一体的解决方案玩法，根据一些所认知的平台定位概述做以下分析：

用户注册进入平台，消费赠送积分，通过自身所持有的的积分数量，观看对应积分门槛的广告视频任务
，一个广告任务时长大概为30s左右，观看完3-5个广告任务即可获得广告收益，同时也可以去某宝、某猫
、某东、某音及自营供应链等各个平台消费，获得相对应的排队收益奖励。
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积分梯度门槛可分为：200、1000、2000、4000。

用户消费赠送积分，可按1:1的形式赠送，达到不同的梯度观看不同门槛的广告任务，每天观看三分钟任
务广告，得广告奖励直接提现。

平台在产品选品方面可通过线上商品、自营产品、供应链产品（万品、玖富、怡亚通、胜天半子等），
后期可以融合线下门店，根据产品利润空间赠送对应的积分额度。



积分梯度概述：

0-200门槛：每天/0.3元，需达到平台提现要求，9笔订单方可提现。

400-1000门槛：每天/10元，60天返完。

1000-2000门槛：每天/20元，50天返完。

2000-4000门槛：每天/40元，50天返完。

假设我们以一款产品礼包价位为4980元，成本60元，公司利润300，利润拿出可分4000。

直推奖励分配：直推奖励为30%，间推为20%，团队奖励为2%。

广告电商奖励分配：

综上所述：200梯度666天返完，每天0.3元，返完共计200元。1000梯度按80天返完，每天10元，返完共计8
00元。2000梯度按50天返完，每天20元，返完共计1000元。

分享购奖励分配：自购获得32元，上级会员获得24元，区域代理获得12元，平台获得12元。

广告电商模式，主以打造市场全新消费创业新方式，使消费者在购物后可获得积分赠送，使积分得以变
现，把日常所需消费转化为广告所得奖励与产品分销双佣盈利模式，达到终价值共享等目的，在流量不
断涌入的同时，可以使广告商、消费者、平台利益三方共赢。
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