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很多老板都在思考如何找到合伙人，我如何招合伙人，其实道理都一样，合伙人要具备三个条件

个叫有资源

第二个叫有能力

第三个叫有意愿

好了，这些人在哪儿呢？告诉大家，在线上，线上的每一个用户都是你的合伙人，线上这么多人，一定
有人可以成为你的合伙人，我百分百确认，为什么这样讲？

如果你有一套好的商业模式，那这些用户都是你的潜在资源，那该怎么去挖掘这些用户呢？这个商业模
式又必须具备什么能力呢？

一、让用户稳赚不赔，如果你能让用户稳赚不赔，用户个动心

二、让用户轻松快乐简单的变现，用户立马就成为你的合伙人

那有什么商业模式可以实现上面这个方案呢？

链动2+1商业模式

链动模式其玩法简单粗暴，对于用户来讲简单易懂，该模式系统加强了用户的体验，利用社会的效应进
行传播，实现裂变模式销售，所以会进入一个分享经济的时代，那么接下来讲该模式的玩法逻辑。

该模式存在两个等级：代理和合伙人



代理权益：复购优惠和直推奖励（推荐他人消费）

合伙人权益：享受代理权益的基础上，可组建团队获得团队收益（间推奖励）

举例说：499产品，直推奖励100元，间推奖励200元

我消费这款产品后成为代理，然后平台告诉我推荐别人消费我可以获得奖励，那么我就会去推一个适合
该产品的用户（这是否算平台的用户？），然后我果真获得了平台给的100元的直推奖励，那么我又推了
一个客户消费又获得了100元奖励，我成为了合伙人独立出去发展团队。

当我成为合伙人后，我现在是不是已经获得了200块的收益？那么现在我推第三个用户消费，我获得了直
推奖励100元和间推奖励200元，共300元，那么加上前面的200块，我是不是已经回本了？后面我每推荐一
个用户，都是我的额外收益。

该模式的玩法重点就是合伙人，它的吸引点就是团队收益，还有一点没有说的是，当用户成为合伙人时
，前面推荐的两个用户会留给上级（走一留二机制），确保上级团队有人，自己的团队也是这样的，大
家看一个公式就明白该玩法裂变起来有多可怕：

1变2，2变4,4变8,8变16,16变32，32变64,64变128,128变256,256变512，512变1024....

用户为什么裂变呢？

因为用户要成为合伙人，只有合伙人才有团队收益，当A用户成为合伙人后，他推荐的B用户也推荐了C
用户消费，那么A用户也是能够获得200元见点奖励，B用户获得100元直推奖励，那么B用户看到A用户的
收益是不是也想成为合伙人，然后就是上面的公式玩法一直裂变下去。

.如需完整方案或者其他方面问题的读者，可以评论留言私信
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