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产品名称 丹丹讲模式 如何发掘大米市场的隐藏机会
分销裂变 APP软件开发 源码

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 商业模式组合:软件开发定制
公众号小程序h5app:源码系统
东莞软件公司:卖货系统

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

做软件，找丹丹DANCE5927，靠谱！微三云集团：专注软件kaifa10年+ 运营团队200+ 合作客户30万+。

卖大米的老板将每斤成本仅为七块钱的大米，以每斤二十九块钱的价格销售出去。

或许你会疑惑，什么人会购买如此高价的大米呢？然而，他们不仅找到了购买者，

而且在短短一年内就售出了两千多万瓶，总销售额达到了约六个亿。

首先，他们采取了试吃策略。将易拉罐包装的大米提供给中餐饭店，以成本价供货

。当饭店提供餐食时，会公开打开易拉罐，并在锅里煮之前展示给顾客。这种包装

方式与传统的大米包装方式不同，很容易引起顾客的注意。当顾客被吸引后，服务

员会介绍这种大米，并告知顾客如果购买，可以通过二维码邀请朋友购买，从而获

得退款。

其次，他们运用了裂变策略。消费者通过服务员的二维码购买大米后，邀请朋友购



买可以获得退款，随着邀请的朋友数量的增加，退款金额也会增加。这样，消费者

就会愿意邀请更多的朋友购买，形成裂变效应。一个人可以裂变成数千人，大大提

高了销售量。

最后，他们采用了二级分销模式。服务员和饭店都参与了大米的销售，并获得了提

成。这也是一种消费全返的策略。虽然通过介绍三个人购买，就能够退回自己的投

资，相当于买三送一，但即使达到临界点，折扣率也仅为六折以上。

这种大米的成功之处在于找到了最初一批种子用户——中餐饭店。如果最初没有与

上百家饭店合作，启动这个项目可能会变得非常困难。这种商业模式值得我们借鉴

。

如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。

更多商业模式等你解锁：#链动2+1#消费积分增值#消费增值模式#共享门店#共享股东#泰山众筹#
广告电商#超级app#qukuailian#供应链#联盟链#分享购#共享购#NFT数字藏品#盲盒

【免责协议：文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不
收费推广项目，不做项目私下评估，以上分析不构成任何投资建议。仅作为kaifa需求者的模式案例参考
作用，如有违/规及侵/权请联系作者删/除！】
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