
京东平台毛保那么高商家靠什么赚钱呢？

产品名称 京东平台毛保那么高商家靠什么赚钱呢？

公司名称 河北企合互帮科技发展有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 河北省石家庄市长安区中山东路567号嘉和广场4
号楼1101室（注册地址）

联系电话  15511852786

产品详情

很多人都不太理解京东自营毛保以及毛保结算方式，在说这个问题之前我们先理清毛保和扣点有什么区
别，为什么有毛保这个东西。

大家都知道，京东自营店才有毛保，普遍在10%-30%，京东pop店只有扣点，在2%~6%之间，可以看到扣
点比毛保要低很多。这是因为毛保里面含了物流费和仓储费，所以商家在计算京东自营商品入仓物流成
本只需要计算从工厂到京东仓的费用就可以了。商品的存储费，商品打包费以及从京东仓发到客户手上
的快递费都含在了毛保里面，这样不管是对京东还是商家费用结算都会方便很多。

毛保可以理解为保证京东的毛利率的点数，例如毛保25%，意思就是不管你采购价多少，京东价多少，
京东至少要拿你成交金额的25个点，这25个点包含了商家在平台上售卖的“服务费”和物流仓储费。

那么如何计算要给多少毛保呢？京东给出了一个官方公式：（这个公式没必要记）

毛保补贴金额=京东实际GMV*京东约定毛利率-京东实际毛利额（京东实际GMV-产品采购价）

这个公式本质上就是计算触发了毛保之后，补多少钱能补到约定的毛利率

如果计算出京东毛利率低于协议的毛利率，那么就按照以上公式补贴给京东这些费用，在结算的时候需
要扣除掉毛保补贴金额

我们再来计算触发了毛保之后的结算金额公式：

结算金额=产品采购价-毛保补贴金额 = 产品采购价-（京东实际GMV*京东毛利率比-（京东实际GMV-
产品采购价）=（1-京东约定毛利率）*京东实际GMV

如果没有触发毛保，则直接按采购价结算

所以我们没有必要去计算补贴多少毛保，我们蕞终需要知道的是京东给我们结算多少金额，然后根据这



个金额去计算我们的利润率

总上所述：触发了毛保，结算金额=（1-京东约定毛利率）*京东实际GMV

没有触发毛保，按采购价结算

（注：本文所有的结算金额只涉及到毛保，不涉及到返利，固定返，月返，定额费用之类的费用）

以下公式需牢记：

商品毛利率 =（售价-成本）/售价

触发毛保之后的结算金额 =（1-京东约定毛利率）*京东实际GMV

举例说明更加直观一点：

如果一个商品采购价5元，京东价10元，约定京东毛利率25%

A：如果商品10元卖出，对于京东来说，5元是他的成本，10元是售价，这种情况下京东毛利率是(10-5)/1
0 = 50%，大于约定的25%，没有触发毛保，因此京东按采购价给商家结算，结算金额为5元

B：如果商品6元卖出，对于京东来说，5元是他的成本，6元是售价，这种情况下京东毛利率是(6-5)/6 =
17%，小于约定的25%，触发了毛保，京东给商家结算金额为：6*（1-25%）=4.5元

C：如果商品4元卖出，对于京东来说，5元是他的成本，4元是售价，这种情况下京东毛利率是(4-5)/4 =
-25%，小于约定的25%，触发了毛保，京东给商家结算金额为：4*（1-25%）=3元

情况B和C一个高于采购价卖出，一个低于采购价卖出，但本质是一样的，都触发了毛保，都需要补贴毛
保，所以实际过程中我们需要关注的不是采购价，不是京东价，也不是毛保金额而是京东毛利率，京东
毛利率越低，京东结算的金额就会越少

其实我们还可以先计算一下京东在毛利率正好为25%时的售价，这样可以帮我们确定促销到手价。从商
品毛利率公式反推：5/(1-25%)=6.67元，如果实际成交高于6.67元，那么商家不需要补贴毛保，京东直接
按5元结算，如果实际成交低于6.67元，商家需要补贴毛保，结算金额是0.75*售价。这样商家日常运营确
定促销价格时是不是方便很多呢？

如果一个商品采购价5元，京东价10元，约定京东毛利率25%。商品成本3元（含商品成本，人工成本，推
广费用等所有成本费用），促销价格定在多少合适？

先计算我们在不触发毛保情况下的利润率：（5-3）/5=40%，如果公司要求商品达到30%的利润率就可以
了，该怎么定促销价格？30%利润率的价格：3/(1-30%)=4.3元，也就是京东需要给我们结算4.3元及以上
金额，我们就可以保证30%的利润率了。从结算金额公式反推，售价应该为：4.3/0.75=5.7元，也就是说
促销到手价为5.7元，我们就可以保证30%的毛利了，然后再根据这个价格去反推优惠券多件多折等促销
方式如何设置。

其实毛保并不复杂，理解背后的逻辑，记住公式之后就很方便我们的结算和日常运营了。
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