
七星创客模式，推三返一，消费返现：小程序商城开发

产品名称 七星创客模式，推三返一，消费返现：小程序商
城开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司推广部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区宦溪西路18号219房

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

如何设置一套完整的私域电商模式？

私域电商平台如何设置一套完整的商业模式

在当今数字经济时代，私域电商正变得越来越受欢迎。私域电商是指企业通过积累和管理自身的粉丝、
会员等私有资源，利用这些资源进行销售、引流和推广的商业模式。那么，私域电商平台如何设置一套
完整的商业模式呢？

首先，我们需要考虑私域电商引流模式。引流是私域电商的核心，主要通过吸引潜在客户关注和参与，
将其转化为忠诚粉丝。在设置引流模式时，我们可以采用以下几种策略：

社交媒体引流：通过在社交媒体平台上发布优质内容，吸引潜在客户关注和参与。

粉丝推荐引流：通过奖励忠诚粉丝在朋友圈或社交平台分享产品和推荐购买，吸引更多潜在客户。

线下活动引流：结合线下活动，例如线下讲座、体验活动等，吸引潜在客户线下参与。

接着，私域电商的设置模式有许多好处。首先，私域电商可以建立与潜在客户的直接联系，避免了依赖
第三方平台的风险。其次，私域电商可以通过建立粉丝群体，实现对客户需求的精准营销和个性化服务
，提升客户满意度。此外，私域电商可以基于粉丝关系进行产品研发和推出，更好地满足客户需求。



除了上述好处，设置私域电商的商业模式还有其他一些值得注意的细节和知识。例如：

定位粉丝群体：了解自己产品或服务的目标受众，将精力聚焦在真正潜在的客户上。

建立粉丝运营体系：通过CRM系统和会员管理体系，实现对粉丝的管理和维护，并提供个性化的营销活
动。

数据分析与挖掘：通过对粉丝数据的分析和挖掘，了解客户需求和行为模式，并根据分析结果调整营销
策略。

与粉丝互动：积极与粉丝互动，回应他们的问题和反馈，增强客户黏性。

七星创客模式

3960自己入单成为代理

推荐第一个3960给10%也就是396

推荐第二个3960给20%也就是792

推荐第三个3960给70%也就是2772

等于推荐三个人回本

后续循环10%，20%，70%

推荐满三个人升级到一星创客，一星创客可以拿团队业绩奖3%一星创客培养出两个一星创客（团队业绩
达到5万），升级二星创客，拿团队业绩5%

二星创客培养两个二星创客，升级三星创客，拿团队业绩7%

三星创客培养两个三星创客，升级四星创客，拿团队业绩9%

四星创客培养两个四星创客，升级五星创客，拿团队业绩11%



五星创客培养两个五星创客，升级六星创客，拿团队业绩13%

六星创客培养两个六星创客，升级七星创客，拿团队业绩15%

培养三个七星创客升级总裁，总裁拿公司流水的3%的加权分红

培养三个总裁升级董事，董事拿公司流水的2%的加权分红

到了三星，就会有伯乐奖，也就是你的伙伴赚多少团队业绩你就拿多少伯乐奖，哪怕超越也

有

比如你的下级A今天赚1万团队业绩奖，你就赚1万伯乐奖整体总结：

第一部分---3单循环：

产品首单3960元

购买后成为创客

之后推荐每单可享受10%，20%，70%返点，循环获得

同时完成三单推荐后，即可升级一星创客，开启团队业绩躺赚阶段

第二部分---团队奖励：

成为1星创客后，可享受3%团队业绩返点

推荐2个1星创客，可升级2星，可享受5%团队业绩返点

推荐2个2星创客，可升级3星，可享受7%团队业绩返点

⋯⋯



推荐2个6星创客，可升级7星，可享受15%团队业绩返点

以上团队业绩返点，均为按单奖励结算，极差的逻辑进行

第三部分---伯乐奖：

当你成为3星创客后，即可享受终身伯乐奖

伯乐奖为享受所有直接推荐星级创客团队业绩收入的

即使你是3星创客，你下级是7星创客，他推荐一单享受15%业绩返点，你也可以享受15%

业绩返点

第四部分---加权分红：

培养3个7星，即可升级总裁，享受公司业绩3%的加权分红

培养3个总裁，即可升级董事，享受公司业绩2%的加权分红

第五部分---起盘福利：

起盘前期可设置4.8万卡位，享受

①直接卡位2星

②公司发货价值7.2万产品

③线下签署保本分红协议，系统自动分红，享受高6万元公司业绩分红，6万分完自动退

出26.融招模式

模式场景：
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