
南京找写可研报告 计划书 创业策划书 联系本地公司上门对接

产品名称 南京找写可研报告 计划书 创业策划书
联系本地公司上门对接

公司名称 腾阐企业管理咨询有限公司

价格 100.00/个

规格参数 特色:一对一快速撰写
地址:江苏南京花神科技园32
优势:响应快速

公司地址 浙江省台州市椒江区台都花园68-1号底层店面（
注册地址）

联系电话 4008-789-123 4008-789-123

产品详情

商业计划书也是一个承诺的工具。这点，在企业利用商业计划书执行融资工作的时候体现为明显。和其
他的法律文档一样，在企业和投资人签署融资合同的同时，商业计划书往往将作为一份合同附件存在。
与这份附件相对应的，是主合同中的对条款。对条款和商业计划书，将共同构成了一个业绩承诺：当管
理人完成或没有完成商业计划书中所约定的目标，投资人和企业家之间将在利益上如何重新分配。在执
行公司内部管理时，商业计划书也是一个有效的承诺工具。商业计划书是融资重要的敲门砖，有了它，
创业者才能在于投资人沟通时一路顺畅，路演时，如果拥有一份的商业计划书，会让所有人眼前一亮。
有了它，创业者回到投资人的提问才有底气。有了它，创业者才知道什么是重点，投资人关注哪些东西
。当然，商业计划书(融资计划书、创业计划书、股权投资计划书)也是对创业者自身事业规范的一份重
要文件，通过完善和雕琢创业者事业的蓝图，定会让创业者更胸有成竹，坚实地走好每一步。在撰写商
业计划书时，需要注意以下几点：1、语言简洁明了，表述清晰，避免使用专业术语或难以理解的词汇。
2、数据准确可靠，避免夸大或虚假宣传。3、重点突出，突出企业的核心优势和市场竞争力。4、合理性
强，考虑到市场需求和投资风险等因素，制定合理的计划和预测。5、逻辑严密，各部分内容之间要有明
确的逻辑关系和衔接。商业计划书通常包括以下主要部分：1、概述：介绍你的业务想法和计划，包括公
司的使命和愿景，以及你的目标市场和竞争对手。2、市场分析：分析你的目标市场，包括市场规模、增
长趋势、竞争对手和消费者需求。你还需要评估你的产品或服务在市场上的定位和竞争优势。3、营销策
略：制定一份详细的营销计划，包括市场定位、推广、广告和促销活动等。4、经营模式：阐述你的业务
模式，包括产品或服务的设计、制造、销售和分销方式，以及你的供应链和运营策略。5、财务计划：包
括预算、财务预测和资金筹集计划。你需要详细说明你的资金来源和如何使用这些资金来实现你的业务
目标。6、风险评估：评估你的业务面临的风险和挑战，并提供应对这些风险的计划。7、团队和管理：
介绍你的团队成员和管理层，包括他们的经验、技能和贡献。8、附录：包括支持材料，例如市场研究报
告、行业分析和财务预测。可行性研究报告是一份系统性的研究报告，旨在评估一个商业计划或项目的
可行性。以下是可行性研究报告的基本结构和内容：一、摘要摘要应包括研究目的、方法、结论和建议
等。二、研究背景研究背景应包括项目的背景、目的和重要性等。三、市场分析市场分析应包括市场规
模、增长趋势、竞争情况、目标客户的需求和偏好等。四、技术分析技术分析应包括项目所需技术、技
术可行性、技术创新和技术风险等。五、财务分析财务分析应包括资金需求、预计收入和支出、现金流



量预测、财务比率和风险分析等。六、管理分析管理分析应包括项目的组织结构、管理团队、人力资源
需求和管理风险等。七、环境影响分析环境影响分析应包括项目对环境的影响、环境保护措施和环境风
险等。八、风险和机会风险和机会应包括市场风险、技术风险、财务风险、管理风险和未来机会等。九
、结论和建议结论和建议应根据研究结果提出可行性建议，包括项目的可行性、优势和不足等。后，可
行性研究报告需要根据具体情况进行调整和完善，以确保其具有可信度和可行性，同时也需要注意语言
简明、清晰易懂，逻辑严密、合理可行。我们公司始终不渝的恪守“诚信经营、力求创新”的创业信念
和坚持不懈的奉行“团结奋斗、务实创新”的企业精神！欢迎新老客户光临、携手合作、共创双赢。
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